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RESOLUGAO NO 59, DE 24 DE JULHO DE 2013

Aplica direito antidumping definitivo, porum prazo de até 5 (cinco) anos, as
importacoesbrasileiras de tubos com costura, deacos inoxidaveis
austeniticos graus 304 e316, originarias da China e de Taipé Chinés.

O PRESIDENTE DO CONSELHO DE MINISTROS DA

CAMARA DE COMERCIO EXTERIOR, no uso da atribuicdo quelhe confere o § 3° do art. 5° do
Decreto n° 4732, de 10 de junho de2003, e com fundamento no inciso XV do art. 2° do mesmo
diplomalegal,

Considerando o que consta dos autos do Processo MDIC/SECEX52000.028882/2011-32,
RESOLVE ad referendum do Conselho:

Art. 1o Encerrar a investigacao com a aplicagao de direitoantidumping definitivo, por um prazo
de até 5 anos, as importagcdesbrasileiras de tubos com costura, de acos inoxidaveis austeniticosgraus 304
e 316, de secao circular, com diametro externo igual ousuperior a 6 mm (1/4 polegadas) e inferior a 2.032
mm (80 polegadas),com espessura igual ou superior a 0,40 mm e igual ouinferior a 12,70 mm, originarias
da Republica Popular da China e deTaipé Chinés, comumente classificadas nos itens 7306.40.00
€7306.90.20 da Nomenclatura Comum do MERCOSUL - NCM, a serrecolhido sob a forma de aliquota
especifica fixada em doélares estadunidensespor tonelada, nos montantes abaixo especificados:

| %

L
Art. 20 Tornar publicos os fatos que justificaram a decisao,conforme o Anexo a esta Resolucao.

Art. 30 Esta Resolucao entra em vigor na data de sua publicacao.

RICARDO SCHAEFER
Interino

ANEXO
1. Do processo
11 Da peticao

Em 8 de setembro de 2011, a empresa Aperam Inox TubosBrasil Ltda., anteriormente
denominada Arcelor Mittal Inox BrasilTubos Ltda., doravante também denominada simplesmente
"Aperam”'peticionaria® ou "industria domeéstica’, protocolou no Ministério doDesenvolvimento, Industria e
Comeércio Exterior - MDIC peticao deabertura de investigacao de dumping nas exportacoes para o Brasil
detubos com costura, de acos inoxidaveis austeniticos graus 304 e 316,de secao circular, com diametro
externo igual ou superior a 6 mm(l/4 polegadas) e inferior a 2.032 mm (80 polegadas), com
espessuraigual ou superior a 0,40 mm e igual ou inferior a 12,70 mm, doravantetambém denominados
simplesmente "tubos de ago inox"usualmente classificadas nos itens 7306.40.00 e 7306.90.20 da
NomenclaturaComum do Mercorsul (NCM), originarias da RepublicaPopular da China (China) e de Taipé

Chinés e do decorrente dano aindustria doméstica.

Apos 0 exame preliminar da peticao, solicitou-se a peticionaria,com base no caputdo art. 19 do
Decreto no 1.602, de 23 deagosto de 1995, informagdes complementares aquelas fornecidas napeticao. A
peticionaria protocolou as informacdes em 18 de outubrode 2011.

Em 4 de novembro de 2011, foram solicitadas a peticionarianovas informagdes complementares
aquelas apresentadas anteriormente,as quais foram fornecidas em 30 de novembro de 2011.




Apos analise da peticao e das informagdes complementares,em 23 de dezembro de 2011,
informou-se a peticionaria que suapeticao fora considerada devidamente instruida, em conformidadecom
0 § 20 do art. 19 do Decreto no 1.602, de 1995.

1.2 Da notificagao aos governos dos paises exportadores

Em atendimento ao que determina o art. 23 do Decreto nol.602, de 1995, os governos da China
e de Taipé Chinés foram notificadosda existéncia de peticao instruida, em 7 de fevereiro de 2012.

1.3 Da representatividade da peticionaria e do grau de apoio

A peticionaria informou haver, aléem dela mesma, outras trésempresas produtoras no pais de
produto similar ao objeto do pleito,quais sejam: Marcegaglia do Brasil, Solugcdes Usiminas e Dutex.
Apeticionaria informou ter somente conhecimento do volume de producaode tubos de aco inoxidavel
austeniticos com costura da empresaSolucoes Usiminas.

No intuito de obter informagdes a respeito da produgao nacionaldo produto similar, a
Associacao Brasileira da Industria deTubos e Acessorios de Metais - ABITAM foi consultada em 20
deoutubro de 2011. Requisitou-se que a entidade de classe informasse onome e o endereco dos
produtores brasileiros do produto similar e asrespectivas quantidades produzidas e vendidas no mercador
interno,no periodo de janeiro de 2006 a dezembro de 2010.

A resposta da ABITAM foi protocolada em 21 de novembrode 2011 e contém informacdes das
empresas Solucoes Usiminas eMarcegaglia do Brasil, ndo tendo sido feita qualquer mencao aosdados da
empresa Dutex, citada pela Aperam em sua peticao. Osresultados a consulta foram os seguintes:

Producao da Solucdes Usiminas (numero indice)

Produgao da Marcegaglia do Brasil (numero indice)

Considerando os dados disponiveis, chegou-se ao seguintevolume de produgao nacional do
produto similar:

Producao Nacional de Tubos de Aco Inox (toneladas) (numero indice)

Assim sendo, com base nas informagodes da peticao e nasinformagdes obtidas, a producao da
Aperam, no ano de 2010, representoumais de 50% (cinquenta por cento) da producao nacionaldo produto
similar produzido no pais, em conformidade com o §30 doart. 20 do Decreto no 1.602, de 1995. Dessa
forma, considerou-se quea peticionaria possuia representatividade para apresentar a peticao emnome da
industria domestica.

14 Da abertura da investigacao

Considerando o que constou do Parecer DECOM no 2, de 27de fevereiro de 2012, tendo sido
verificada a existéncia de indiciossuficientes de dumping nas exportacdes para o Brasil de tubos de
acoinox da China e Taipe Chinés, e de dano a industria domésticadecorrente de tal pratica, foi
recomendado o inicio da investigagao.

Dessa forma, a investigacgao foi iniciada por meio da CircularSECEX no 6, de 6 de margo de 2012,
publicada no Diario Oficial daUniao de 7 de margo de 2012.

1.5 Da notificagao de inicio e da solicitacao de informagdesas partes interessadas

Em atendimento ao que dispdem os §§ 20 e 30 do art. 21 doDecreto no 1.602, de 1995, foram
notificados do inicio da investigacao,a peticionaria, os demais produtores domeésticos, a Embaixadada
China, o Escritério Econdmico e Cultural de Taipei emBrasilia, os importadores brasileiros e os
produtores/exportadores,identificados por meio dos dados oficiais de importacao fornecidospela
Secretaria da Receita Federal do Brasil (RFB) e da peticao.




Observando o disposto no § 40 do art. 21 do Decreto supramencionado,a Embaixada da China,
ao Escritorio Econdmico eCultural de Taipei, e aos produtores/exportadores estrangeiros foramenviados
questionarios e copias do texto completo ndao confidencialda peticao que deu origem a investigacao.

Segundo o disposto no art. 27 do referido Decreto, foramainda enviados aos produtores
nacionais e aos importadores os respectivosquestionarios.

Atendendo ao disposto no § 3o do art. 70 do Decreto nol.602, de 1995, todas as partes
interessadas foram informadas de quese pretendia utilizar Taipé Chinés como terceiro pais de economia
demercado para fins de apuragao do valor normal da China, ja que essepais nao € considerado, para fins
de defesa comercial, um pais deeconomia predominantemente de mercado.

A RFB, em cumprimento ao disposto no art. 22 do Decretonol.602, de 1995, também foi
notificada do inicio da investigacao.

1.6 Do recebimento das informacodes solicitadas
1.6.1 Dos produtores nacionais

Mediante justificativa, apods ter solicitado prorrogagao doprazo inicialmente estabelecido, a
Aperam respondeu ao questionariotempestivamente. Foram solicitadas informagdes complementares
eml4 de setembro de 2012, as quais foram apresentadas dentro do prazoestipulado, em 24 de outubro de
2012 e complementadas em 4 dedezembro de 2012.

Ressalte-se que, nao obstante tenham sido enviados questionariospara as empresas
Marcegaglia do Brasil e Solugcoes Usiminas,essas empresas nao apresentaram resposta, tendo a
empresaSolucoes Usiminas se manifestado em, 21 de maio de 2012, informandoque nao participaria da
investigacao.

1.6.2 Dos importadores

As seguintes empresas, identificadas como importadoras,apresentaram suas respostas dentro
do prazo inicialmente concedido:Aco Inoxidavel Artex Ltda., Arinox Comercial Ltda., B.M.G. Acolnoxidavel
Ltda., Estaleiro Navship Ltda., Excel Importacao e Exportacaoltda., Fatubos Importacao Exportacao
Industria e Comérciode Metais Ltda., JFM Barboza Equipamentos Ltda-Epp., TubexpressComércio
Importacao Exportacao Ltda., Unifrax Brasil Ltda. e WGMSistemas Importacao e Exportacao Ltda.

As empresas importadoras a seguir relacionadas solicitaramtempestivamente a prorrogacao do
prazo para responder ao questionariofornecendo as respectivas justificativas, e apresentaram
suasrespostas dentro do prazo estendido: Acos Caporal Industria e ComérciolLtda., Braskem S/A, Dievo
Distribuicao e Comércio S/A eTCA Tubos e Conexodes de Aco Ltda.

As empresas importadoras a seguir solicitaram exclusao dainvestigacao, alegando que nao
importaram o produto objeto da investigacaonao importaram por conta e ordem de terceiro ou
naorealizaram apenas uma importacao esporadica. As empresas foraminformadas de que seriam excluidas
da base de dados e nao maisreceberiam notificagdes sobre a investigacao. As empresas sao: BakerHughes
do Brasil Ltda., Cisabrasile Ltda., Contrinex Producao deSistemas de Automacao Ltda., Eulacom Euro Latina
de ComércioExterior Limitada, Jackwal S/A, Recliners Industrial Ltda., Revallndustria de Artefatos de Arame
Ltda., Tettarelli Industria e Comeérciode Maquinas Agricolas Ltda. e Unidao Quimica Farmacéutica
NacionalS.A.

As empresas importadoras a seguir apresentaram resposta aoquestionario fora do prazo, de
forma que os documentos em questaonao foram juntados nos autos: Agos Macom Industria e
Comércioltda.,, Cavallo Acos Especiais Ltda. Elinox Comercial e Distribuidorade Aco Inoxidavel Ltda.,
Krominox Agos e Metais Ltda., eSianfer Ferro e Ago Ltda.

1.6.3 Dos produtores/exportadores

As produtoras/exportadoras Evertec (Foshan) Stainless SteelAppliances Mfg.Co,, Ltd., doravante
também denominada "Evertec'Fujian Casey Steel Group Co., Ltd, doravante também denominadaFujian
Casey" (ambas empresas chinesas), Froch Enterprise Co., Ltd,doravante tambem denominada "Froch" e
Yeun Chyang IndustrialCo., Ltd, antiga denominacao da YC Inox Co., Ltd,, doravante tambémdenominada
"YC" (ambas empresas de Taipé Chinés), apods teremjustificado e solicitado prorrogacao do prazo
inicialmente estabelecido,responderam ao questionario, tempestivamente.




A empresa chinesa Zhejiang Jiuli Hi-Tech Metals Co., Ltd.,doravante tambéem denominada "Jiuli",
solicitou sua habilitagcao comoparte interessada em 27 de marco de 2012. Tal solicitacao foi aceitae
informada em 27 de marco de 2012. A Jiuli, apos ter justificado esolicitado prorrogagcao do prazo
inicialmente estabelecido, tambémrespondeu ao questionario, tempestivamente.

Foram solicitadas informagdes complementares as empresasde Taipe Chinés, Froch e YC, em 15
e 16 de janeiro de 2013 respectivamente. As empresas, apos terem justificado e solicitadoprorrogacao do
prazo inicialmente estabelecido, apresentaram as informacdescomplementares tempestivamente.

Foram solicitadas informacdes complementares as trés empresaschinesas, em 20 de fevereiro
de 2013, e novamente em 14 demarco de 2013. As empresas apresentaram as informacgoes
complementarestempestivamente e, apos terem justificado e solicitado prorrogacaodo prazo inicialmente
estabelecido, apresentaram tambémtempestivamente a resposta ao segundo pedido de informagdes
complementares.

1.7 Das verificacoes in loco
1.7.1 Da verificacao in loco na industria domeéstica

Com base no § 20 do art. 30 do Decreto no 1.602, de 1995 foi realizada verificagao in loco nas
instalacdes da Aperam no periodode 21 a 25 de janeiro de 2013, com o objetivo de confirmar eobter maior
detalhamento das informagdes prestadas no curso dainvestigacao.

O relatoério contendo o detalhamento dos fatos ocorridos durantea verificacao in loco foi juntado
aos autos do processo. Osdocumentos apresentados pela empresa foram recebidos em
basesconfidenciais.

Foram consideradas validas as informagdes fornecidas pelaAperam ao longo da investigacao,
depois de realizadas as corregoes.

Os indicadores da industria doméstica utilizados incorporamos resultados desta verificagao in
loco.

17.2 Da verificagao in loco nas empresas exportadoras

Em face do disposto no § 1o do art. 30 do Decreto no 1.602,de 1995, foram enviadas
correspondéncias para os produtores/exportadores,Froch e YC (Taipé Chinés), Evertec, Fujian Casey e
Jiuli(China), informando a intencao de se realizar verificagao in loco, bemcomo solicitando que as empresas
se manifestassem quanto a realizacaodo procedimento. Apds o consentimento de cada uma
dessasempresas, foram confirmados os periodos de realizagdo dos procedimentose enviados os
respectivos roteiros em 6 de fevereiro de 2013,e 19 de marco de 2013, respectivamente, contendo
informagdes sobreos documentos e registros a serem examinados, 0s principais assuntosa serem
abordados e a metodologia de trabalho a ser utilizada.

Em face do disposto no art. 65 do Decreto no 1.602, de 1995,e no Anexo | do Acordo Relativo a
Implementagao do Artigo VI doAcordo Geral sobre Tarifas e Comércio - 1994, Artigo 6.7, foramnotificados a
representacao diplomatica da Republica Popular da Chinae o Escritorio Econdmico e Cultural de Taipei
sobre a realizagaodas verificagoes in loco. Assim, realizou-se procedimento na sede daempresa Froch, em
Douliu, nos dias 25 de fevereiro a 1o de marco de2013; na sede da empresa YC, em Chang-Hwa, nos dias 4
a 8 demarco de 2013; na sede da empresa Evertec, em Foshan, nos dias 8e 9 de abril de 2013; na sede da
empresa Fujian Casey, em Xiamen,nos dias 11 e 12 de abril de 2013; e na sede da empresa Jiuli, emHuzhou,
nos dias 15 e 16 de abril de 2013.

Foram seguidos os procedimentos previstos nos roteiros deverificagao, tendo sido conferidas as
informagcdes apresentadas pelasempresas ao longo da investigagdo. Também foram obtidos
esclarecimentosacerca do processo produtivo de tubos de aco inox e daestrutura organizacional das
empresas.

Em atencao ao § 3o do art. 30 do Decreto no 1.602, de 1995,0s relatorios das verificagcoes in loco
foram juntados aos autos reservadosdo processo e as versdes confidenciais foram disponibilizadasas
respectivas partes interessadas. Todos os documentos colhidoscomo evidéncia dos procedimentos de
verificacao in loco foramrecebidos em bases confidenciais.




Os resultados da verificacao in loco nas empresas exportadorasforam incorporados a esta
determinacao final.

1.8 Da prorrogacao do prazo para conclusao da investigacao

A Secretaria de Comércio Exterior, por meio da CircularSECEX no 11, de 18 de fevereiro de 2013,
publicada no DOU em 20de fevereiro de 2013, decidiu prorrogar por até seis meses, a partir de7 de marco
de 2013, o prazo para conclusao da investigagao. Aspartes interessadas foram devidamente notificadas
dessa decisao.

1.9 Da audiéncia de que trata o art. 31 do Decreto no 1.602, de 1995

Por intermédio de correspondéncia protocolada em 5 de setembrode 2012, o Sindicato
Nacional da Industria de Trefilacao eLaminacao de Metais Ferrosos - SICETEL, doravante também
denominado"SICETEL", solicitou a realizacao de audiéncia nos termosdo art. 31 do Decreto no 1.602, de
1995, com o objetivo de discutir(@) a inclusdao do tubo ferritico na investigacao; (b) os efeitos
daconcorréncia dos tubos ferriticos sobre tubos austeniticos; (c) a contracaoda demanda brasileira do
produto investigado e o consequentedano a industria domestica; e (d) a existéncia de outros
concorrentesda industria doméstica nao considerados na abertura.

Uma vez que o pedido do SICETEL foi tempestivo, deacordo com as disposicoes do item 5 da
Circular SECEX no 16, de2012, que tornou publico o inicio da investigacao, as partes relacionadasforam
convocadas para participarem da referida audiéncia,a qual foi realizada em 14 de fevereiro de 2013.

Em conformidade com as disposi¢coes do art. 31 do Decretonol.602, de 1995, foi estabelecido o
prazo de 10 dias antes darealizacao da audiéncia para apresentacao de comentarios. Além disso,as partes
foram informadas de que os argumentos apresentados nareferida audiéncia somente seriam levados em
consideragao casoapresentados por escrito, no prazo de até 10 dias apos a sua realizagao.

Apos a audiéncia, o SICETEL e a industria doméstica apresentaramtempestivamente
manifestacdes sobre os temas discutidos naaudiéncia. As manifestagcdes em questao estao tratadas neste
anexonos itens pertinentes a cada assunto abordado.

1.10 Da audiéncia final

Em atencao ao que dispoe o art. 33 do Decreto no 1.602, del995, todas as partes interessadas
foram convocadas para a audiénciafinal, assim como a Confederacao da Agricultura e Pecuaria do Brasil-
CNA, a Confederacao Nacional do Comeércio - CNC, a ConfederacaoNacional da Industria - CNI e a
Associacao de ComércioExterior do Brasil - AEB.

A mencionada audiéncia teve lugar na sede da Secretaria deComércio Exterior, em 22 de maio
de 2013. Naquela oportunidade,por meio da Nota Técnica DECOM no 33, de 2013, foram apresentadosos
fatos essenciais sob julgamento.

Participaram da audiéncia, além de funcionarios do governorepresentantes da industria
domeéstica, das empresas produtoras/exportadorasEvertec, Fujian Casey, Jiuli, Froch, YC, dos
importadoresDievo Distribuicao e Comércio S.A., Columbia Trading S/A, AcosCaporal Industria e Comercio
Ltda. e TCA - Tubos e Conexoes deAcos Ltda e do SICETEL.

111 Do encerramento da fase de instrucao do processo

De acordo com o estabelecido no art. 33 do Decreto nol.602, de 1995, no dia 6 de junho de
2013 encerrou-se o prazo deinstrucao da investigagcao em epigrafe. Naquela data completaram-seos 15
dias apos a audiéncia final, previstos no art. 33 do Decreto nol602, de 1995, para que as partes
interessadas apresentassem suasultimas manifestagoes.

No prazo regulamentar, manifestaram-se acerca da Nota TéchicaDECOM no 33, de 2013, por
meio de seus representantes legais,a industria domestica, as empresas Jiuli, Evertec, Fujian Casey, YC
eFroch, e o SICETEL. Os comentarios dessas partes acerca dos fatosessenciais sob julgamento constam
deste Anexo, de acordo com cadatema abordado.

Deve-se ressaltar que, no decorrer da investigacao, as partesinteressadas puderam solicitar, por
escrito, vistas de todas as informagbesndao confidenciais constantes do processo, as quais
foramprontamente colocadas a disposicao daquelas que fizeram tal solicitacaotendo sido dada
oportunidade para que defendessem amplamenteseus interesses.




112 Das manifestacoes sobre as partes

O SICETEL solicitou, em 28 de marco de 2012, sua habilitacaocomo parte interessada da
investigacao. No mesmo dia foicomunicado o deferimento do pleito.

A industria domeéstica solicitou que o SICETEL "nomeasse
os associados que esta representando no processo em tela, uma vez

que a representacao nao é de todos os associados" Ante o silénciodo sindicato, a Aperam
solicitou que se instasse o SICETEL a apresentartal lista.

Em manifestacao protocolada em 5 de setembro de 2012 oSICETEL apontou a existéncia de
outros produtores nacionais detubos de acgo inox, além daqueles indicados na peticao e informadospela
ABITAM, quais sejam: (i) Schulz; (ii) Maxitubos/Dutex; (iii)Pérsico Pizzamiglio, e "diversos outros localizados
na regiao de Piracicaba/SP"

Em 5 de fevereiro de 2013, a Schulz protocolou correspondénciaafirmando que a empresa tem
capacidade fabril instaladapara produzir os tubos de ago inox em questao, mas que devido aimportacao
de tais produtos com precos baixos, a empresa nao estaatuando nesse mercado, mas sim no de tubos de
ligas especiais, taiscomo agos grau 347, 317L, 321, Duplex e UNI 90/10, que estao forado escopo dessa
investigacao.

Em 28 de marco de 2013 o SICETEL apresentou nova manifestacaosobre o assunto, retificando
que o certificado de teste dematerial apresentado anteriormente pelo sindicato, que comprovariaque a
empresa Schulz produz e vende tubos de acgo inox, se referia naverdade a uma venda de produto
importado.

Em manifestacao protocolada em 14 de maio de 2013, aAperam esclareceu que as empresas
Maxitubos e Pérsico Pizzamigliosao empresas prestadoras de servicos de tubificagcdo, e nao
fabricantes.Além disso, ressaltou que a Pérsico encontra-se em recuperagaojudicial, e que nenhuma das
empresas respondeu aos oficiosquestionando sua produgao e vendas.

112.1 Do posicionamento sobre as manifestagdes

Cumpre observar que o art. 21, § 30, "b", do Decreto nol.602, de 1995, nada dispde sobre a
necessidade de que uma entidaderepresente o interesse da totalidade de seus associados para ser
consideradaparte interessada numa investigacao de dumping. Assim, oSICETEL foi considerado parte
interessada e que poderia se manifestarno processo.

Em 20 de fevereiro de 2013 solicitou-se a colaboracao daABITAM no sentido de informar a
producao e volume de vendas decada um dos produtores brasileiros de tubos de aco inox, no periodode
janeiro a dezembro de 2011.

Em 13 de marco de 2013 a ABITAM informou os volumes devenda e producao das empresas
Marcegaglia e Solugoes Usiminas,sem, contudo, mencionar a existéncia de outros produtores nacionais.

Em 18 de margco de 2013 foram encaminhados oficios para aMaxitubos Inox Ltda. e a Persico
Pizzamiglio S/A solicitando quefosse informado se tais empresas produziram e venderam tubos deaco
inox no periodo de janeiro de 2007 a dezembro de 2011. Ressalte-seque tais oficios nao foram
respondidos pelas empresas.

Tal como solicitado pelo SICETEL, tentou-se obter maioresinformacdes sobre os alegados
outros produtores. No entanto, seja porsua propria declaragcao, no caso da Schulz, seja pelo seu siléncio,
nocaso das demais empresas, € possivel concluir que tais empresas naosao produtoras dos tubos de aco
inox em questao.

2. Do produto
2.1 Do produto investigado

O produto sob investigagcao consiste nos tubos com costura,de acos inoxidaveis austeniticos
graus 304 e 316, de secao circular,com diametro externo igual ou superior a 6 mm (1/4 polegadas) einferior
a 2.032 mm (80 polegadas), com espessura igual ou superiora 0,40 mm e igual ou inferior a 12,70 mm,
comumente classificadosnos itens 7306.40.00 e 7306.90.20 da NCM, quando originarios daChina e de
Taipé Chinés.




Os acos inoxidaveis sao aqueles que contém ferro-cromo(Fe-Cr) com pelo menos 10,5% de
cromo. Os agos inoxidaveis saodivididos em algumas familias: a) austeniticos, que contém niquel ecromo
na sua composicao; e b) ferriticos, que contém cromo na suacomposicao e tém caracteristicas/aplicacoes
bem especificas.

Cada familia € dividida em graus distintos, conforme a composicaoespecifica, implicando
também, normalmente, em distintasutilizagdes. Internacionalmente, utiliza-se para a definicao dos
distintosgraus a nomenclatura do American Iron and Steel Institute(AlSI) ou a American Society for Testing
and Materials (ASTM). Nocaso dos acos austeniticos investigados, os graus sao o 304 e o 316.

Os tubos em questao sao produzidos por conformacao a friode tiras, de chapas e de bobinas de
aco inoxidavel austenitico, laminadastanto a frio quanto a quente, e soldadas por processos
elétricosautomatizados na propria formagao dos tubos. Os tubos saoproduzidos normalmente com
comprimentos de 6 metros, podendovariar conforme o projeto, e devem apresentar superficie lisa e
isentade rebarbas, passando, para isto, por varias fases de acabamento.

Os tubos objeto da investigacao sao aqueles fabricados comos tipos de ago enquadrados nas
seguintes normas AlSI:

Normas AlSI

Os tubos sao ainda fabricados segundo as seguintes normas ASTM:

Normas ASTM

Ressalte-se que, independentemente da Norma AISI do tipodo aco, os tubos podem ser
produzidos segundo qualquer das normasASTM citadas.

Apods sua conformagao e soldagem, os tubos devem passarpor um processo de tratamento
térmico como forma de garantir suascaracteristicas mecanicas e de resisténcia a corrosao.

Os tubos em questao tém por finalidade a conducgao de fluidos,sendo também utilizados em
estrutura de equipamentos paraindustrias de papel e celulose, quimica e petroquimica, agucar ealcool,
bebidas e alimentos, resisténcias elétricas e refrigeracao, industriaautomobilistica, bens de capital em
geral e na construcao civil.Dada a altissima capacidade de resisténcia dos tubos em aco inoxidavel,estes
sao utilizados em ambientes corrosivos normalmentesubmetidos a picos de altas e baixas temperaturas.

Podem ser citados como exemplos de equipamentos que seutilizam de tubos de ago inox:
dutos para transferéncia de produtos,caldeiras, trocadores de calor, como aquecedores, condensadores
erefrigeradores, e quaisquer estruturas metadlicas situadas em ambientescorrosivos e sistemas de
instrumentacao.

Ressalte-se que durante a verificagao in loco realizada naempresa chinesa Jiuli, foi constatado
que a empresa somente vendeuao Brasil tubos que tiveram inspecao de Raios X em 100% dos
casos,embora esse procedimento oneroso nao fosse previsto na norma técnicaa que os tubos estavam
submetidos.

Na Nota Técnica DECOM no 33, que apresentou os fatosessenciais sob julgamento, houve
posicionamento no sentido de queos tubos em questao possuiriam uma especificidade que os
diferenciariados demais tubos investigados, e se decidiu pela sua exclusaoda investigacao, do que
decorreu que as importacdes dos tubosem questdao foram excluidas das analises. Contudo, pelos
motivosapontados nos itens 2.5 e 2.5.1 deste anexo, o posicionamento foirevisto, e concluiu-se que os
produtos vendidos pela Jiuli ao Brasil seenquadram na definicao do produto objeto da investigacao.

2.2 Do produto fabricado no Brasil

A Aperam, tal como descrito no item 2.1 deste anexo, produztubos com costura, de acos
inoxidaveis austeniticos graus 304 e 316,de secao circular, com diametro externo igual ou superior a 6 mm
(1/4polegadas) e inferior a 2.032 mm (80 polegadas), com espessura igualou superior a 0,40 mm e igual
ou inferior a 12,70 mm.




A industria domeéstica descreveu seu processo produtivo daseguinte forma: "1. Recebimento de
MP: nossa matéria-prima € fornecidaem bobinas de ago inoxidavel em pesos de até 16 toneladas elarguras
até 1.500 mm; 2. Corte longitudinal das bobinas: em funcaodos diametros e espessuras produzidas, temos
uma largura de fitaspara o abastecimento das formadoras (perfiladeiras) de tubos. Paratanto, utilizamos
cortadora longitudinal de bobinas (Slitter) para transformacaodas bobinas em fitas. Este processo é
executado através decorte a frio por facas paralelas rotativas que sao ajustadas de acordocom a
espessura do material. A tesoura possui um desbobinador debobinas, cabecote de corte, looping para
compensacao de variagcao docomprimento das tiras cortadas e embobinador de fitas. 3. Fabricagcaodos
tubos: para a transformacao das fitas em tubos utilizamos osseguintes processos: a. Formagao:
transformacao das fitas planas emtubos, por processo continuo através de rolos conformadores. A
maquinanormalmente denominada de perfiladeira € composta por umconjunto de rolos formadores
(normalmente 4 pares) que tem a funcaode dobrar o material plano e transforma-lo em circular. Apos
estesrolos temos o conjunto de rolos fin-pass que conformam o material demodo a ficar o mais redondo
possivel, mantendo a posicao das duasextremidades da fita em posicao para soldagem. b. Soldagem:
utilizamosos processos de soldagem por solda TIG, Plasma ou Laser. Oconjunto € composto por pares de
rolos e o cabecote de soldagem,onde € aplicada quantidade de energia suficiente para o aquecimentodas
bordas das fitas e, consequentemente, a fusao das mesmas. c.Laminacao do cordao de solda (realizado
somente para as bobinaslaminadas a frio e no caso dos tubos de norma A-249 e A-270).processo onde o
tubo € prensado entre mandril interno e rolo externopara homogeneizagao da espessura. 4. Recozimento:
tratamento térmicorealizado a partir do aquecimento dos tubos até a temperaturadefinida por norma para
homogeneizagcao dos tamanhos dos graos daestrutura do ago, que foram alterados em fungao da
conformacgao e dasoldagem. Este processo pode ser feito em linha (chamado de BrightAnnealing) ou por
forno de recozimento continuo (processo secundario).Os tubos de ago inoxidaveis sao aquecidos a uma
temperaturaacima de 1.040°C e resfriados rapidamente em agua (caso forno derecozimento continuo) ou
pela passagem do tubo em uma camaracom hidrogénio (caso do processo Bright Annealing). a. No caso
dorecozimento continuo, apdés 0 mesmo serao realizados os seguintesprocessos: - Endireitamento:
processo realizado em equipamento com3 conjuntos de rolos que sao desalinhados propositadamente
para queos tubos, apos passarem pelo equipamento, estejam dentro das medidasde tolerancia quanto ao
empenamento longitudinal, - Decapagemquimica: processo realizado atraves de acidos nitrico e
fluoridricopara a remocao dos oxidos formados pelo aumento da temperaturadurante o tratamento
térmico. Os tubos sao imersos na solucaoacida e mantidos nela durante tempo pré-determinado.
Retiradodos tanques de decapagem, eles sao colocados em tanque para aneutralizagdo da superficie dos
tubos, feita com solugcdo composta deagua e soda caustica e, posteriormente, lavados com agua
desmineralizada.5. Inspecao dos tubos: feita automaticamente pelo processode eddy-current
(equipamento que detecta problemas de porosidade,trincas e furos tanto no metal base quanto na solda).
Esteequipamento trabalha através da medicao de correntes parasitas. Nossoequipamento trabalha com 3
fases distintas, onde pode ser detectadosproblemas de furos passantes, defeitos internos e
defeitosexternos. 6. Ildentificagcao dos tubos: por processo de impressao dotipo jato de tinta. 7. Embalagem:
com formato padrao em sextavados,com a colocagao de cintas de amarracao e etiqueta de identificacao
doproduto com os dados principais do pedido, norma, dimensoes equantidades do amarrado. Para os
tubos até diametro 12,70 mm,tambem podem ser fornecidas embalagens de tubos embobinados,com
comprimentos de atée 6.000 m'”

As caracteristicas fisicas, normas utilizadas e processo produtivodo produto similar sao os
mesmos do produto objeto de analise.

2.3 Da Similaridade

Conforme verificado, o produto investigado e o produto produzidono Brasil apresentam
caracteristicas muito proximas. Ambossao fabricados a partir das mesmas matérias-primas e processos
produtivossemelhantes, e apresentam caracteristicas fisicas e propriedadesmecanicas muito proximas.

Alem disso, o produto investigado e o produzido no Brasildestinam-se aos mesmos usos.

Consoante o exposto, concluiu-se, com base § 1o do art. 50do Decreto no 1.602, de 1995, que o
tubo de aco inox produzido noBrasil € similar aquele produzido e exportado da China e TaipéeChinés para o
Brasil.

2.4 Da classificacao e do tratamento tarifario




O produto objeto da investigacao classifica-se nos itens7306.40.00 e 7306.90.20 da NCM,
conforme indicado a sequir:

Classificacao e Descricao do Produto

Registre-se que, de janeiro de 2007 a dezembro de 2011, aaliquota do Imposto de Importagao
dos itens supra citados manteveseconstante em 14% (quatorze por cento).

2.5 Das manifestagdes sobre o produto

A empresa Excel Importagcao e Exportagao Ltda. se limitou ainformar que os tubos importados
tem qualidade superior. A empresaAcos Caporal Industria e Comércio Ltda. afirmou que o produto
importadopossui qualidade superior ao produto nacional, no que dizrespeito ao acabamento das costuras,
apresentacao e polimento. Alémdisso, os tubos polidos nao seriam vendidos pela industria domeéstica.

Da mesma forma, a empresa TCA Tubos e Conexdes de AcolLtda. afirmou que a diferenca entre
os produtos esta no polimento,que € feito nos tubos importados e nao no produto nacional. Aempresa
ressaltou a possibilidade de se fazer o servico de polimentoem prestadores de servigo, mas afirmou que a
qualidade final obtidaé inferior ao do produto importado.

As empresas Tubexpress Comercio Importacao Exportacaoltda., Arinox Comercial Ltda. e BM.G.
Aco Inoxidavel Ltda. reforcaramo argumento de que o produto importado é superior ao nacionalem razao
do polimento, que nao é feito no produto nacional.

Ja segundo a empresa Unifrax Brasil Ltda., ndo ha diferencafisica ou quimica entre os produtos.
A diferenca estaria no fato de oproduto importado ser fornecido no comprimento exato desejado
pelaempresa.

Da mesma forma, a empresa Estaleiro Navship Ltda. informouque nao existe diferenca entre o
produto importado e o nacionalenquanto a Braskem S/A afirmou que tecnicamente os tubossao
equivalentes.

Por fim, a empresa JFM Barboza Equipamentos Ltda-EPPargumentou que o produto nacional
tem qualidade superior, pois oproduto importado possui em sua composi¢cao taxas minimas de cromoe
niquel, enquanto o produto nacional apresenta taxas mais elevadasdesses materiais.

Em 11 de marco de 2013, a Aperam se manifestou a respeitodos pontos apresentados pelos
importadores, afirmando que a industriadoméstica atende a todas as exigéncias e requisitos das
normasinternacionais de fabricacao de tubos, assim como os produtosimportados. Dessa forma,
argumentou que a opcao pelo produto importadodecorreria do preco, e hao da qualidade do produto.

A respeito do polimento, a Aperam afirmou que "o polimentoou nao do tubo de aco inoxidavel
nao descaracteriza a similaridadedos produtos (..) uma vez que tais tubos sao produzidoscom o mesmo
aco, com as mesmas caracteristicas quimicas, fisicas emecanicas, diferindo apenas na forma de
apresentacao’. Ressaltouainda que "as normas relativas ao produto nao exigem polimento parautilizagao
dos tubos’, complementado que "para a maioria das aplicacdéesdos tubos sob analise, nao ha a menor
necessidade do polimentopara sua utilizagao”.

A empresa destacou também que possui capacidade paraproduzir e fornecer tubos com
polimento, esclarecendo que a opcaopelo produto importado decorreria da diferenca do preco
praticadopelas exportadoras da China e Taipé Chinés, uma vez que o tubo compolimento dessas empresas
€ vendido, no Brasil, a preco inferior aotubo nacional sem polimento.

A respeito do argumento da Unifrax, a Aperam respondeu queo fornecimento do tubo no
tamanho desejado (menor) nao significauma diferenca na similaridade do produto, mas apenas em relacao
aocusto da empresa, que teria que pagar pelo corte do produto.

Em manifestacao protocolada em 5 de setembro de 2012, oSICETEL solicitou a inclusao dos
tubos de aco inoxidavel, com costura,ferriticos, na definicdo de produto similar na presente investigagao.

A argumentacao do SICETEL, resumidamente, se baseia nofato de que os tubos ferriticos teriam
propriedades e usos similares aosdo produto objeto da investigacao, servindo para os mesmos fins
emdeterminados setores. Ademais, o sindicato argumentou que existe umacerta intercambialidade entre




os tubos objeto da investigacao e os tubosferriticos, em decorréncia de suas caracteristicas e seu
desenvolvimentopara setores que anteriormente utilizavam apenas os tubos objeto dainvestigacao, tais
como na fabricacao de agucar, por exemplo.

Em manifestacao protocolada em 26 de fevereiro de 2012,apods a realizacao a audiéncia prevista
no art. 31 do Decreto no 1.602,de 1995, o SICETEL reiterou seu entendimento de que os tubosferriticos
deveriam ser incluidos na definicao do produto similar, uma

vez que "as relacoes de substitutibilidade entre os Tubos Austeniticos

e Ferritico (..) indicam que a industria doméstica pode sofrer danomaterial tanto em relagcao as suas
vendas de Tubo Austenitico, quanto

em suas vendas de Tubos Ferriticos"

A Aperam, por sua vez, se manifestou sobre a questao em 24de outubro de 2012, apontando
que devem ser feitas ressalvas arespeito da eventual substitutibilidade entre os tubos ferriticos e
austeniticos.A empresa argumentou que se fosse efetivamente possivel asubstituicao de um pelo outro,
todos os clientes optariam pelo tuboferritico, mais barato, fosse comprando da industria doméstica,
fosseimportando. Assim, a propria existéncia de um mercado consumidorde tubos austeniticos
demonstraria as especificidades dos dois produtos,que nao seriam intercambiaveis.

No que diz respeito aos tubos de aco inox vendidos pelaempresa Jiuli ao Brasil durante o
periodo investigado, a industriadoméstica se manifestou em 10 de junho de 2013, no sentido de quea
inspecao dos produtos por meio de Raios X € uma questao equivalenteao do polimento.

Segundo a empresa, mesmo sendo um procedimento oneroso.ele nao é suficiente para permitir
a caracterizacao de "outro produto’Nesse sentindo, a Aperam apontou que a propria Jiuli, na resposta
aoquestionario, afirmou que nao havia diferenca entre o produto dela e oobjeto da investigagao. Da mesma
forma, a Braskem, empresa queimportou da Jiuli, também mencionara na sua resposta ao questionarioque
o produto era o mesmo, nao pedindo sua exclusao da investigacao.Ademais, a Aperam ressaltou que a
Braskem indicara na resposta aoquestionario ter também comprado da industria domeéstica.

Assim, a industria domeéstica ressaltou que a inspecao deRaios-X consiste apenas em um "teste
de qualidade’, que nao alteraa qualidade do produto e que, em resposta a outro importador, jahavia se
manifestado nos autos que a Aperam "produz tubos a partir

de solda a laser, assim como realiza inspecgao por raio-x e Eddiecurrent. Nao ha, desta forma,
diferenca entre o produto importado e

o similar nacional",

Por fim, a industria doméstica afirmou que a inspecao porRaios X afeta a justa comparagao, mas
nao se relaciona a definicaodo produto ou a similaridade.

Sobre o assunto, também em 10 de junho de 2013, a Jiuliafirmou que: "os tubos produzidos e
exportados pela JIULI ao Brasilpossuem especificidade que os diferencia dos demais produtos
investigados.Absolutamente correto, portanto, o entendimento desse i.DECOM de excluir do escopo da
presente investigacao os produtosinvestigados que tiveram inspecao de Raio-X!

2.5.1 Do posicionamento sobre as manifestagoes

Embora as empresas importadoras tenham se manifestado arespeito da diferenca de qualidade
dos produtos importados e doproduto nacional, nenhuma das empresas sustentou que essa diferencaé
suficiente para afastar a similaridade dos produtos.

Quanto ao polimento, resta claro que a industria domésticapode produzir e vender o produto
em questao, mesmo existindodiferenca entre esse produto e o importado, somente no que dizrespeito ao
preco. Esse fato, contudo, ndao afasta a conclusao desimilaridade dos produtos.

Quanto ao argumento do SICETEL de inclusao dos tubosferriticos no conceito de produto
similar, € importante ressaltar que,nos termos do artigo 50, §lo, do Decreto no 1.602, de 1995, o "pro-

duto similar sera entendido como produto idéntico, igual sob todos osaspectos ao produto que se
esta examinando, ou, na auséncia de tal




produto, outro produto (..)"

Isto €, em existindo producao nacional do mesmo produtoobjeto da investigacao, no caso, dos
tubos de aco austenitico de grau304 e 316, ndao ha que se considerar a inclusao de produto distinto.
Ostubos ferriticos possuem composicao quimica distinta dos tubos objetoda investigagao, tendo sido
desenvolvidos para usos especificos. Aindaque se admitisse que em determinados segmentos, para
alguns usosespecificos, existe substitutibilidade entre os dois produtos, isso ndaoafasta o fato de que a
industria domeéstica produz tubos austeniticos,0s quais foram considerados similares ao produto
investigado.

Quanto a questao da inspegao por Raios X, o entendimentoanterior foi reconsiderado. Levando
em conta o posicionamento daindustria doméstica, bem como as respostas ao questionario da
exportadorachinesa e do respectivo importador, considerou-se que ainspecao configura teste de
qualidade que nao descaracteriza o tubode aco inox vendido pela Jiuli como sendo o tubo de ago inox
objetoda investigacao.

3. Da definicao da industria domeéstica

Em conformidade com o previsto no art. 17 do Decreto nol.602, de 1995, foi definida como
industria domeéstica a linha deproducao de tubos de aco inox, da Aperam, cuja producao
representouparcela significativa da produgao nacional total do produto.

4. Do dumping

De acordo com o art. 40 do Decreto no 1.602, de 1995,considera-se pratica de dumping a
introducao de um bem no mercadodomeéstico, inclusive sob as modalidades de drawback, a preco
deexportacao inferior ao valor normal.

4.1 Do dumping na abertura da investigacao
Com vistas a analise da abertura, foi considerado o periodode janeiro a dezembro de 2010.

Uma vez que a Republica Popular da China, para fins dedefesa comercial, nao € considerada um
pais de economia predominantementede mercado, a peticionaria sugeriu adotar, para fins deabertura de
investigacao, conforme previsto no § 1o do art. 7o doDecreto no 1.602, de 1995, o valor normal construido
do produtosimilar em um terceiro pais de economia de mercado.

Neste sentido, a peticionaria indicou o Taipé Chinés como omercado a ser adotado para fins de
apuracao do valor normal da China.

Para a construcao do valor normal dos tubos de ago inoxidavelpraticados no mercado interno
do Taipé Chinés, a peticionariautilizou os precos internacionais da matéria-prima, os custos de
energiaelétrica e de mao de obra de Taipé, e, para as demais informagoes,a estrutura de custo da Aperam.
Dessa forma, os coeficientes técnicosutilizados foram os da propria Aperam.

Registre-se, tambem, que a peticionaria apresentou na peticaovalores normais construidos a
partir de bobinas a frio, no entanto,esta sugeriu utilizar os valores normais construidos a partir debobinas a
quente por serem esses valores inferiores aqueles.

Importa ressaltar que se tentou, sem éxito, obter-se a publicacaodos Demonstrativos de
Resultado (DRE) das empresas produtorase exportadoras identificadas, com a finalidade de conferir
e,eventualmente, utilizar os dados das proprias empresas.

De acordo com o caputdo art. 8o do Decreto no 1.602, del995, o preco de exportagao € o prego
efetivamente pago ou a pagarpelo produto exportado ao Brasil, livre de impostos, descontos eredugdes
concedidas.

Sendo assim, foram apurados os precos medios ponderadosdas importacoes brasileiras de
tubos de aco inox da China e do TaipeChinés ocorridas entre janeiro a dezembro de 2010.

Os dados referentes aos precos de exportacao foram apuradoscom base nos dados oficiais
brasileiros de importacao disponibilizadospela RFB, na condicao de comércio FOB.

A margem absoluta de dumping, definida como a diferencaentre o valor normal e o prego de
exportacao, e a margem relativa dedumping, que se constitui na razao entre a margem de dumping
absolutae o preco de exportacao, estao apresentadas nos quadros a seguir.




Registre-se que para se obter a margem de dumping relativado produto investigado,
multiplicou-se as margens absolutas pelasquantidades exportadas de cada tipo de agco, somando-se os
resultados.Em seguida, o preco de exportacao foi multiplicado pela quantidadeexportada, também por
tipo de aco, somando-se os resultados.Por fim, dividiu-se o total da primeira operacao pelo total da
segundaoperacao, chegando-se a margem de dumping de cada pais, conformeos quadros a seguir:

Margem de Dumping China (Em US$/t)

Margem de Dumping Taipé Chinés (Em US$/t)

4.2 Da determinacao final de dumping

Para fins da presente investigacao, utilizou-se o periodo dejaneiro a dezembro de 2011, a fim de
se verificar a existéncia dapratica de dumping nas exportacdes para o Brasil de tubos de acoinox da China
e Taipé Chinés, definido no ato publico da abertura dainvestigacao, qual seja, no paragrafo 2o da Circular
SECEX no 6, de2012, e em conformidade com a legislacao pertinente.

A seguir sao registradas as manifestacoes finais das partesinteressadas que foram protocoladas
apos a realizagdao da audiénciafinal. Subsequentemente, sao apresentados os posicionamentos a
respeitodessas manifestacdes, bem como os respectivos calculos dovalor normal, do preco de exportacao
e da margem de dumping, paracada um dos produtores/exportadores.

4.2.1 De Taipé Chinés

Os calculos do valor normal e do preco de exportagcao tiveramcomo base as respostas ao
questionario dos produtores/exportadorese os resultados das verificagdes in loco realizadas nasempresas
Froch e YC.

4211 Da Froch

Em 14 de maio de 2013, a empresa Froch se manifestousobre a verificagao in loco realizada na
sede da empresa entre os dias25 de fevereiro e 1o de margo do mesmo ano.

A empresa argumentou que a opgao por reportar apenas asvendas no mercado interno dos
tubos de aco inox classificados internamentepela empresa como "O" e "P" "nao se deu de forma

indiscriminada. As demais categorias de tubos representam tubosfora do escopo da
investigacao (pois nao sao similares ao nacionalou nao sao fabricados por APERAM), ou representam
vendas devolumes muito baixos de produtos que nunca foram exportados para

o Brasil".

A empresa acrescentou ainda que essa escolha foi feita deboa-fé, sem que houvesse uma
tentativa de omitir informagdes. Assim,a empresa solicitou que se considerassem as informagoes
devendas da empresa para fins de calculo da margem de dumping.

Com relacao as vendas para o Brasil, a empresa apresentouseus argumentos em bases
confidenciais, sem apresentar resumo publicoque permita razoavel compreensao, razao pela qual os
argumentosem questao nao serao reproduzidos.

Com relagao aos dados de custo, a empresa afirmou que "ocusto unitario apresentado somente
foi alterado por esse D. Departamentoter entendido, conceitualmente, que o critério utilizado porFROCH
para o rateio nao seria 0 mais correto” Ressalte-se que aempresa argumentou sobre esse “critério de
rateio” em bases confidenciais,sem apresentar resumo publico que permita razodvel compreensao,razao
pela qual os argumentos em questao nao serao reproduzidos.

A empresa alegou ainda que "a opgao de apresentagcao doscustos para cada grau de ago foi
efetuada de boa-fé. Isso porque,apesar de ser possivel o calculo dos custos para cada produto ouCODIP,
isso levaria um tempo inestimavel”. A empresa argumentoutambém que "o preparo do custo de producao
em tal detalhamento,dentro do prazo solicitado por esse D. Departamento, poderia constituironus
excessivo para FROCH" Assim, a empresa solicitou quefossem consideradas as informagdes de custo
reportadas.




Em 14 de maio de 2013, a industria doméstica também semanifestou sobre a verificacao in loco
realizada na Froch. O primeiroponto apontado pela Aperam foi que, ao contrario do mencionado
norelatério de verificagao in loco, o ano de 2011, que corresponde aoperiodo investigado, equivaleria ao
ano ROC 100 de Taipé Chinés, enao ao ano ROC 101.

A industria domeéstica também se manifestou no sentido deque, a partir das informacgdes do
relatorio de verificagcao in loco épossivel depreender que a Froch deixou de reportar vendas de tubosde
aco inox no mercado interno. Esse fato, somado ainda ao fato deque os dados de custo nao teriam sido
confirmados, resultaria em queo valor normal da empresa deveria ser estabelecido com base no art.66,
§40 do Decreto no 1.602, de 1995. Da mesma forma, a empresaargumentou que em razao de problemas
relativos as informagdesapresentadas sobre as vendas ao Brasil, também o preco de exportagcaoda Froch
deveria ser estabelecido com base no art. 66, §4odo Decreto no 1.602, de 1995.

Nas alegacoes finais protocoladas em 10 de junho de 2013, aFroch argumentou que caso se
entendesse por apurar a margem daempresa com base nos fatos disponiveis, nao se poderia
escolherdiscricionariamente a melhor informacao disponivel. Conforme previstono acordo, na
jurisprudéncia da OMC e também em outroscasos, deveria ser usada a "melhor informacgao disponivel’, que
naodeveria operar COmMo uma san¢ao para a parte.

Sendo assim, a empresa sustentou que deveria ser usado, naordem: (i) dados da Froch nao
contestados, (ii) dados da YC e (iildados oficiais a que se tivesse acesso.

Dessa forma, a empresa sugeriu que o valor normal da Frochdeveria ser: (i) construido com base
nos dados da Froch de custo,despesas financeiras e de vendas, e margem de lucro da Aperamsugerida na
abertura; (ii) construido com base nos dados de custo daYC, despesas financeiras e de vendas da Froch e
margem de lucro daAperam sugerida na abertura; ou (iii) o valor normal apurado para a¥YC. A empresa
sustentou ainda que os dados de valor normal construidoda abertura, feito com base no custo da Aperam,
nao seriam amelhor informagao disponivel, e nao deveriam ser utilizados.

A empresa afirmou ainda que o preco de exportacao daFroch deveria ser calculado com base: (i)
nos proprios dados devenda da Froch reportados na resposta ao questionario; ou (ii) nosdados de venda da
empresa obtidos nos dados de importacao fornecidospela RFB.

4.2.1.1.1 Do posicionamento sobre as manifestagcdes

Ressalte-se, inicialmente, que assiste razao a industria domésticano que tange a equivaléncia
entre os anos de 2011 e ROC100. Contudo, nao obstante o equivoco cometido no relatdrio quantoa essa
informacgao, reitera-se que a Froch reportou dados referentes aoano de 2011, tendo sido esse o0 ano objeto
das analises quando daverificagao.

Conforme explicado no relatéorio da verificacao in loco,constatou-se que a empresa nao
reportou todas as vendas de tubos deaco inox no mercado domestico.

Embora a Froch argumente que as vendas no mercado internonao reportadas dizem respeito a
tipos de produto que nao foramexportados ao Brasil, € necessario ressaltar que o questionario enviadoé
claro no sentido de que a empresa deve reportar todas as suasvendas de tubos de aco inox, e nao
somente aquelas do mesmo tipode produto exportado ao Brasil. Ao contrario do que alega a empresa,a
necessidade de que sejam reportadas todas as vendas existe nao"apenas para fins do 'teste de totalidade",
mas sim para variasanalises, que vao desde a existéncia de operacdes mercantis anormais,previstas nos §§
lo , 20 e 30 do art. 60 do Decreto no 1.602, de 1995até a comparagao entre valor normal e preco de

exportacgao, previstano art. 90 do mencionado Decreto.

Em relacdao as vendas ao Brasil, constatou-se que a empresareportou vendas em valor e
quantidade distintos do apurado na documentacaoapresentada durante a verificacao.

Em relacao ao custo, € necessario apontar que a empresa naoreportou o custo dos tubos de
aco inox, mas sim do total de todos osprodutos fabricados pela empresa em 2011 Além disso, a
empresanao reportou a quantidade produzida, mas sim a quantidade de matéria-primautilizada na
producgao.

Também foi constatado que, embora fosse possivel obter nosistema o custo de producao
efetivamente incorrido, a empresa reportouo custo médio acumulado do inventario, e que, a despeito
desolicitacao e da possibilidade de fazé-lo, a empresa nao apresentou ocusto por CODIP.




Assim, com base no art. 27 c/c art. 66 do Decreto no 1.602,de 1995, se decidiu nao utilizar os
dados reportados pela empresapara a apuragao da margem de dumping.

Cumpre destacar que nao ha, tanto no que se refere ao art. 66do Decreto no 1.602, de 1995,
como ao Anexo Il do Acordo Antidumping,diretriz especifica sobre como a autoridade investigadoradevera
aplicar as melhores informagdes disponiveis. O fato € que taisprevisdes legais indicam inclusive a
possibilidade de utilizagao dasinformagodes contidas na peticao de abertura.

Alias, e evidente que as normas que regem a aplicacao demedidas antidumping proveem a
autoridade investigadora com o graude discricionariedade necessario para, com base em sua analise
deconveniéncia e oportunidade, adotar a medida que julgar necessariacaso as partes interessadas nao
cumpram os requisitos estabelecidos.Assim, cabe a autoridade a escolha da melhor informacao disponivel.

Por sua vez, a margem de dumping apurada na abertura dainvestigacao € uma informacgao tao
boa quanto qualquer outra constantedos autos. Em decorréncia, decidiu-se utilizar, a titulo de
melhorinformacgao disponivel, a margem de dumping apurada quando daabertura da investigacao, nos
termos do § 1o do art. 66 do Decreto no1.602, de 1995, de US$ 911,71/t, equivalente a 27,7%.

4212 DaYC

Apos a verificacao in loco, a empresa apresentou, em 1o deabril de 2013, manifestacao referente
ao ajuste de "abatimento deprocessamento de exportacao” reportado na resposta ao questionario.

Na manifestacao em questao a YC argumentou que embora odesconto que a empresa recebe
de seus fornecedores de matéria-primaseja contabilizado pela empresa como parte do custo, refletindo,
portanto,no custo de todos os produtos da empresa, tal desconto napratica € utilizado para balizar o preco
praticado nas vendas aomercado externo, € nao nas vendas ao mercado interno. Por essemotivo, a
empresa sugeriu que o valor referente a esse desconto fosseajustado no preco praticado ao mercado
interno, de forma a refletirqual teria sido o preco de tais produtos se a empresa repassasse odesconto para
seus clientes no mercado interno.

Considerando que o desconto ja esta contabilizado no custoreportado, e de forma a evitar a sua
‘dupla contagem’ a empresasugeriu ainda, que fossem ajustados os precos praticados no
mercadointerno, descontando os valores recebidos das fornecedoras, e tambémos custos reportados,
somando os valores ao custo. Ademais, a empresasugeriu que também se ajustasse o preco de venda ao
mercadobrasileiro, adicionando o valor do desconto que teria sido desconsideradoquando da formagao do
preco de venda ao exterior.

Em 14 de maio de 2013 a industria doméstica se manifestousobre a questao, afirmando que
sendo o desconto na matéria-primaredutor do custo de producao, o beneficio pode ser utilizado
pelaempresa tanto para reduzir seus precos no mercado interno como nomercado externo, "nao havendo
relacao per se limitada as exportacdes'afirmando ainda que "a empresa pode simplesmente ter se

apropriado de tal reducao no custo (..) para aumentar seus lucros,
sem alterar seus pregos".

Na mesma ocasiao a industria domeéstica sugeriu também quese "verifique e considere as
despesas indiretas de venda conforme omercado a que efetivamente se referem" e ressaltando a
importanciade "serem considerados os valores comprovados por este Departamentoe que se refiram ao
produto sob analise”. Quanto aos descontospor pagamento antecipado, a industria domestica solicitou
quese "considere devidamente os descontos efetivamente concedidos aosclientes no mercado interno,
independentemente da conta contabil emque foram registrados”.

Em 10 de junho de 2013, em suas alegagdes finais, a YC semanifestou sobre a metodologia de
comparacgao de valor normal e precode exportacao indicada na Nota Téecnica DECOM no 33, de 2013.

A empresa afirmou que haveria diferenca maior entre a datado pedido e a data de entrega nas
vendas para o mercado interno doque nas vendas para o mercado externo, de forma que a
comparacaonao deveria ser mensal, mas sim trimestral ou anual.

Além disso, a empresa contestou a metodologia de se utilizarvalor normal construido nos
meses em que nao houve venda de umCODIP para o mercado interno. Nesse caso, a empresa alegou
quedeveria ser utilizado o valor normal dos meses mais proximos.




Sobre o valor normal, a empresa contestou a exclusao dasvendas abaixo do custo, pois teriam
sido em volume menor do que20%. Sobre o valor normal construido, a YC afirmou que teria
havidoequivoco no calculo da margem de lucro.

Quanto a decisao de nao considerar o frete interno para ocalculo do valor normal e o prego de
exportacao ex fabrica, a YCsustentou que os valores de frete apresentados na resposta ao
questionarioseguiriam metodologia razoavel, e que deveriam ser considerados.

4.2.1.2.1 Do posicionamento sobre as manifestacoes

Durante a verificacao in loco foi constatado que a YC recebeude seus fornecedores descontos
diversos. Dentre eles esta odesconto identificado como referente a "processamento de exportagao’,que se
refere a um abatimento no preco da matéria-prima emdecorréncia do volume de exportagdes de produto
final da empresa.

Foi constatado ainda que o desconto em questao € registradocontabilmente no custo da
empresa, compondo o custo de producaode todos os tubos produzidos, independentemente do mercado
a quese destinam.

Logo, ndo se verifica razao de ajuste nos preco ou custo daempresa, uma vez que o desconto
em questao ja esta refletido nocusto, o qual indubitavelmente é levado em conta na formagao dosprecos
praticados.

Quanto ao frete interno - unidade de produgao/armazenagempara o cliente - o valor reportado
pela empresa nao foi confirmadoduranteaverificagao in loco, uma vez que foram identificadas despesasde
frete relacionadas a exportacoes alocadas no calculo do freteinterno incorrido no mercado interno. Assim,
nao se trata de discutira razoabilidade ou nao da metodologia proposta, mas sim a suaexatidao.

Quanto aos demais ajustes, os comentarios sobre cada umdeles estao em item proprio.

Com relacao a solicitacao da YC de que fosse revista ametodologia de comparacao mensal
entre valor normal e preco deexportacao, decidiu-se acatar o pedido da empresa. Dessa forma,
acomparagao entre as vendas no mercado interno e para o Brasil foirefeita em bases anuais.

Uma vez que a comparacao foi feita com o preco médioanual das vendas, restou prejudicada a
solicitacao da empresa de quena auséncia de vendas de um CODIP em um meés, fossem utilizadasas
vendas daquele CODIP nos meses proximos, ao inves do valornormal construido.

Sobre a exclusao das vendas abaixo do custo, ressalta-se queforam seguidas as premissas dos
8§ 1o, 20 e 30 do art. 60 do Decretonol.602. Levando em conta somente as vendas de produto proprio
daYC, foram constatadas operacdées de vendas abaixo do custo unitariototal de producao que
representaram volume substancial de vendas nomercado interno. Dentre essas vendas, algumas se
referiram a vendasrealizadas a preco inferior ao custo médio obtido no periodo deinvestigacao de
dumping, as quais foram consideradas operacoes mercantisanormais e foram desprezadas para fins de
apuracao do valornormal.

Por fim, ressalta-se que o calculo da margem de lucro foifeito sobre todas as vendas de produto
de fabricacao propria daempresa, excluidas as operacdes mercantis anormais mencionadasanteriormente,
e que a margem de lucro utilizada na construcao dovalor normal condiz com essa metodologia.

42.1.2.2 Do valor normalda YC

Foram constatadas operacdes de vendas abaixo do custo unitariototal de producao
(computados os custos unitarios de fabricagcaodo produto similar, fixos e variaveis, mais as despesas gerais,
administrativase financeiras) em volume substancial, isto é, acima de20% do volume total de vendas no
mercado interno.

Além disso, verificou-se que, dentre essas vendas abaixo docusto unitario, algumas referiram-se
a vendas realizadas a preco inferiorao custo meédio obtido no periodo de investigacao de dumping,ou seja,
a precos que nao permitiram recuperar os custos dentro deum periodo razoavel. Outrossim, considerou-se
que doze meses seriamum periodo razoavel para recuperacao dos custos.

Ressalte-se que o custo de scrapfoi ajustado para o més dedezembro de 2011, de forma a
refletir a diferenca no valor de revendado scrapreportado e o apurado na verificagao in loco.




Ressalte-se ainda que, nos meses em que nhao houve producaode um determinado tipo de
produto, foi utilizado o custo médiode inventario daquele CODIP ou o custo de outras entradas
reportadopela empresa.

Assim, de acordo com o previsto nos §§ 1o, 20 e 30 do art. 6odo Decreto no 1.602, de 1995, as
operacdes mercantis anormais foramdesprezadas para fins de apuragao do valor normal.

Registre-se que as vendas de produto de fabricagao propriano mercado interno de Taipé Chinés
pela empresa ocorreram emvolume superior a 5% das vendas para o Brasil, nos termos do § 3odo art. 50
do Decreto no 1602, de 1995. Registre-se, contudo, querealizando a comparacao em questao
separadamente por CODIP e porcategoria de cliente, apurou-se que as vendas no mercado
internoreferentes a alguns CODIPs foram em volume inferior a 5% dasvendas para o Brasil daqueles
CODIPs, de forma que tais vendas naoforam consideradas em quantidade suficiente para a determinagao
dovalor normal de tais CODIPs.

Determina o art. 90 do Decreto no 1.602, de 1995 que seraefetuada justa comparacao entre o
preco de exportacao e o valornormal. O § 1o do mesmo dispositivo legal informa que, com vistasa
comparagao entre o valor normal e o preco de exportacao, seraoexaminadas, para fins de ajuste, as
diferencas que afetem a comparagaodos precos, dentre essas, diferencas nas condigdes e termosde
venda, tributacao, niveis de comeércio, quantidades, caracteristicasfisicas e quaisquer outras que
comprovadamente afetem a comparagaode precos.

Tendo em vista que as vendas, tanto no mercado internoquanto para o Brasil, foram para a
industria de transformacao/usuariosfinais e para distribuidores locais, calculou-se o valor normalpara cada
uma dessas categorias de clientes. Ressalte-se que a empresasomente vendeu, tanto no mercado interno
quanto para o Brasil,para partes nao relacionadas.

Registre-se, ainda, que a empresa reportou em sua base dedados o preco liquido de tributos.
Com vistas a determinacao do valornormal, do preco reportado pela empresa foram deduzidos:
arredondamentos;despesas financeiras; despesas de manutencao de estoques;e custo de embalagem.

Também foram deduzidas as seguintes despesas, com as consideragcoescorrespondentes:

Despesas indiretas de vendas: conforme verificado durante averificagao in loco, a empresa
utilizou o mesmo percentual de despesaspara os mercados interno e externo. Contudo, observou-se
quealgumas das despesas calculadas consideradas para essa conta sereferiam somente ao mercado
interno ou somente ao mercado externo.Assim, as despesas foram ajustadas de forma a diferenciar
osgastos em cada mercado.

Nao foram considerados os ajustes subsequentes, uma vez que:

Abatimentos em 2012: essa despesa nao foi confirmada durantea verificagao in loco. Conforme
consta do relatorio da verificagdao,a empresa reportou em algumas transagdes o valor total dadespesa,
referente a diversas transagoes, e nao reportou valor algumnas demais transagoes.

Abatimentos em 2011: essa despesa nao foi confirmada durantea verificacao in loco. Conforme
consta do relatério da verificagcao,a empresa reportou em algumas transacoes o valor total dadespesa,
referente a diversas transacoes, € nao reportou valor algumnas demais transacoes.

Frete interno - unidade de producao/armazenagem para ocliente: conforme mencionado
anteriormente, o valor reportado pelaempresa nao foi confirmado durante a verificagao in loco, uma vez
quefoi identificado que despesas de frete relacionadas a exportagdes foramalocadas no calculo do frete
interno incorrido no mercado interno.

Garantia: essa despesa nao foi confirmada durante a verificagcaoin loco, conforme explicado no
relatorio de verificacao in loco.

Abatimento de Processamento de Exportagao: conforme verificadoe explicado no relatorio de
verificacao in loco, os valoresreferentes a esse abatimento sao normalmente contabilizados no custode
producao da empresa, indistintamente para os produtos vendidosnos mercados interno e externo. Uma
vez que tais valores ja foramconsiderados no custo, nao se faz necessario ajustar novamente opreco de
venda no mercado interno.




Considerando que tanto as vendas no mercado interno quantoas vendas ao Brasil foram
reportadas em dolares estadunidenses, ovalor normal ndo foi convertido para outra moeda.

Uma vez que o produto objeto da investigacao abarca diversostipos, se buscou comparar
precos de produtos com o mesmocaodigo de identificagcao do produto (CODIP).

No casos em que nao houve vendas no mercado interno deum determinado CODIP, ou que as
vendas no mercado interno foramem volume inferior a 5% das vendas para o Brasil daquele CODIP,
seconstruiu o valor normal a partir do custo do CODIP em questaoinformado na resposta ao questionario
da empresa em seu Anexo D(Custo de Producgao), acrescido da margem de lucro.

A margem de lucro, por sua vez, foi obtida com base nadiferenca entre o preco de venda e o
custo de producao de cadatransacao reportada no Anexo B (vendas no mercado interno) daempresa,
excluidas aquelas operacoes nao realizadas no curso deoperagoes mercantis normais, nos termos do
artigo 60, Il e § 9o doDecreto no 1.602, de 1995.

Sendo assim, foi obtido o valor normal da YC na condicaoex fabrica, a vista, liquido de tributos:

Valor Normal da YC

4.2.1.2.3 Do preco de exportagao da YC

O preco de exportacao da YC foi calculado com base nosdados fornecidos pela empresa,
relativos aos precos efetivos de vendade tubos de ago inox ao mercado brasileiro, de acordo com o
contidono caputdo art. 8o do Decreto no 1.602, de 1995.

Vale lembrar que, conforme mencionado anteriormente, todasas exportacdes foram para partes
nao relacionadas, industrias detransformacao/usuario final e distribuidores locais.

Foi apurado o preco de exportacao ex fabrica, a fim deproceder a justa comparagao com o valor
normal, de acordo comprevisao contida no art. 90 do Decreto no 1.602, de 1995. A obtencaodo preco de
exportacao ex fabrica para o Brasil tomou por base ovalor FOB, CFR ou CIF tendo sido deduzidos: despesa
de armazenagem(pré-venda), despesa de exportacao (corretagens), despesade exportacao (manuseio da
carga); taxa de conhecimento de embarque;taxa de vedacao; taxa de construcao do porto; taxa de
promogaocomercial; taxa de fomigacao; procedimento de carga; freteinternacional (quando cabivel);
seguro internacional (quando cabivel)itaxa do banco de Taipé Chinés; taxa do banco estrangeiro; juros
dedesconto do banco de Taipé Chinés; juros de desconto do bancoestrangeiro; taxa bancaria; despesa de
manutengao de estoque no paisde fabricacao e custo de embalagem.

Também foram deduzidas as seguintes despesas, com as consideragdescorrespondentes:

Despesas indiretas de vendas: conforme verificado durante averificacao in loco, a empresa
utilizou o mesmo percentual de despesaspara os mercados interno e externo. Contudo, observou-se
quealgumas das despesas calculadas consideradas para essa conta sereferiam somente ao mercado
interno ou somente ao mercado externo.Assim, as despesas foram ajustadas de forma a diferenciar
osgastos em cada mercado.

Despesa financeira: a despesa foi ajustada utilizando a mesmataxa de juros reportada nas
vendas no mercado interno.

Nao foram considerados os ajustes subsequentes, uma vez que:

Frete interno - unidade de producao/armazenagem para ocliente: conforme mencionado
anteriormente, o valor reportado pelaempresa nao foi confirmado durante a verificacao in loco, uma vez
quefoi identificado que despesas de frete relacionadas a exportagdes foramalocadas no calculo do frete
interno incorrido no mercado interno.

Garantia: essa despesa nao foi confirmada durante a verificagcaoin loco, conforme explicado no
relatorio de verificacao in loco.

Considerando que tanto as vendas no mercado interno quantoas vendas ao mercado externo
foram reportadas em dolares estadunidenses,nao se converteu o preco de exportagao para outra moeda.

O quadro a seguir informa o preco médio ponderado deexportacao da YC para o Brasil:




Preco de Exportacao da YC

4.2.1.2.4 Da margem de dumping da YC

Apos serem apuradas as diferencas entre os valores normaise os precos de exportagcao de cada
CODIP, ponderaram-se os resultadosobtidos pelas quantidades exportadas para o Brasil obtendoseas
margens absolutas de dumping por codigo de produto. A razaoentre a somatoria das margens absolutas e
as quantidades totais exportadasresultou na margem de dumping absoluta ponderada unitaria.Por fim, a
razao entre essa margem unitaria e o preco de exportacaomedio ponderado unitario, resultou na margem
de dumping relativa,conforme reportado no quadro a seguir.

Margem de Dumping - YC

4.2.2 Da China

Considerando que a China, para fins de defesa comercial,ndo € considerado pais de economia
predominantemente de mercado,adotou-se Taipé Chinés como terceiro pais de economia de mercado
eparametro para a determinagao do valor normal, conforme previsto noart. 70 do Decreto no 1.602, de
1995. Ressalte-se que nenhuma partese manifestou contrariamente a essa selecao.

4.2.2.1 Da Evertec e da Fujian Casey

Ressalte-se inicialmente que, conforme apurado na verificagaoin loco, a Fujian Casey € apenas
uma trading company.Aempresa produtora/exportadora, por sua vez € uma empresa
relacionada,chamada Fujian Casey Stainless Steel Co. Ltd.

Conforme explicado no relatorio da verificagao in loco,constatou-se que as empresas Evertec e
Fujian Casey nao reportaramtodas as vendas de tubos de aco inox para o mercado brasileiro.

Assim, com base no art. 27 c/c art. 66 do Decreto no 1.602,de 1995, decidiu-se nao utilizar os
dados reportados pela empresapara a apuragao do preco de exportacao. Em decorréncia, foi utilizada,a
titulo de melhor informagao disponivel, a margem de dumpingapurada quando da abertura da
investigacao, nos termos do § lodo art. 66 do Decreto no 1.602, de 1995, de US$ 679,08/t, equivalentea
20,2%.

4.2.2.2 Das manifestacoes das empresas Evertec e FujianCasey sobre os fatos disponiveis

Nas alegacodes finais protocoladas em 10 de junho de 2013 aEvertec e a Fujian Casey
argumentaram que o valor normal utilizadona abertura da investigacao, isto €, o valor normal construido
paraTaipé Chinés, era razoavel para fins de abertura, mas nao para serutilizado na determinagao final.

As empresas sugeriram entao que para fins de determinacaofinal fosse adotado o valor normal
da YC, empresa de Taipe Chinésque respondeu ao questionario e nao teve seus dados apurados combase
em fatos disponiveis. Alternativamente, sugeriram que fosseadotado o valor de exportacao de Taipé
Chinés para outros paisescomo, por exemplo, a Argentina, que poderia ser obtido utilizando-seestatisticas
de exportacao do MERCOSUL.

Além disso, as duas empresas defenderam que a conclusaode que as empresas nao reportaram
todas as suas vendas e de queteriam suas margens de dumping apuradas com base nos fatos
disponiveis,'deve ser ponderada de modo a se considerar os dados einformacgoes apresentados (..) no
curso da presente investigacao”

A empresa Fujian Casey acrescentou ainda que as supostasvendas de tubo de aco inox que nao
haviam sido reportadas no AnexoC se referiam a vendas de produto diverso. Nesse sentindo, a
empresaafirmou que "ocorreu, na verdade, um erro na emissao da fatura deexportagao”

Por fim, as empresas concluiram que caso se mantenha o usode fatos disponiveis, deveria se
utilizar "a melhor informacao disponivel'ou seja, o preco de exportacdo da empresa obtido nos
dadosoficiais de importacao disponibilizados pela RFB.

4.2.2.2.1 Do posicionamento sobre as manifestagoes




Inicialmente cumpre analisar as alegacoes das empresas sobrea conclusao de se utilizar fatos
disponiveis. Em suas alegagodesfinais, ambas as empresas apontam detalhadamente todos os
esforcosempreendidos no curso das verificagdes in loco, de forma a oferecero maximo de transparéncia e
informacao.

Nao obstante tais alegagdes, durante a verificacao in locoforam identificadas vendas para o
BrasiL do produto investigado quenao haviam sido reportadas nas respectivas respostas ao
questionario.Assim, a conclusao independe do eventual esforco ou boa-fé dasempresas, mas decorre
somente da constatacao fatica de que as respostashaviam sido incompletas. Ressalte-se que o
questionario enviadoe claro no sentido de que a empresa deve reportar todas asvendas do produto
investigado para o Brasil.

Com relacao a empresa Fujian Casey, cumpre esclarecer queforam identificadas na verificagao
in loco trés faturas que tratavam davenda de tubos de aco inox redondos, de aco grau 304, que nao
foramreportadas no Anexo C. A empresa alegou tratar-se de erro na emissaoda fatura de exportagcao para
fins tributarios, uma vez que asvendas se referiam na verdade a tubos de aco grau 202.

Para comprovar que se tratava de erro a empresa apresentoucopia digitalizada da proforma
invoice, assinada pelo cliente, informandoo grau do aco como 202, e coépias impressas da
commercialinvoiceedo packing list, que também mencionam o aco grau 202.Ressalte-se, contudo, que
esses dois documentos sao feitos pela empresae mantidos em arquivo eletronico do Excel, cuja impressao
foiapresentada. A empresa esclareceu que a via original dos documentosé enviada para os clientes
juntamente com os produtos, e a empresamantém apenas o arquivo eletrénico.

No caso de duas faturas a empresa também apresentou osrespectivos B/Le certificados de
origem, cujas quantidades equivalemaos packing lists. Contudo, tais documentos mencionam apenas
avenda de "stainless steel round tubes" e "stainless steel square andrectangular tubes’, nao mencionando
o tipo de aco dos tubos. Apenascom relacao a uma fatura a empresa apresentou uma apoélice deseguro,
que menciona o grau do agco como sendo 202.

Concluiu-se, portanto, que a empresa nao apresentou comprovacgaosuficiente de que as faturas
estavam erradas. Primeiramente,porque nao parece razoavel que em trés faturas distintas, emitidas
emdatas diferentes, tenha havido erro de digitacao justamente na emissaoda fatura, documento oficial
emitido pela empresa junto ao governo,para fins fiscais, enquanto ndao poderia ter havido erro na
elaboracaoda commercial invoice, documento interno cujo original sequer émantido pela empresa.
Ressalte-se que, em caso de erro na emissaoda nota fiscal, seria de se esperar que tal equivoco tivesse
sidoidentificado e sanado pela empresa no curso normal de suas atividades.Mas, ainda que se admita a
possibilidade de que tais errostivessem acontecido e nao tivessem sido identificados, nao
foramapresentados durante a verificacao in loco documentos habeis a demonstrarqual o produto
efetivamente vendido ao Brasil.

Com relacao ao uso dos fatos disponiveis, cumpre destacarque nao ha, tanto no que se refere
ao art. 66 do Decreto no 1.602, del995, como ao Anexo Il do Acordo Antidumping, diretriz especificasobre
como a autoridade investigadora devera aplicar as melhoresinformagdes disponiveis. O fato € que tais
previsdes legais indicaminclusive a possibilidade de utilizagao das informagdes contidas napeticao de
abertura.

Alias, e evidente que as normas que regem a aplicacao demedidas antidumping proveem a
autoridade investigadora com o graude discricionariedade necessario para, com base em sua analise
deconveniéncia e oportunidade, adotar a medida que julgar necessariacaso as partes interessadas nao
cumpram os requisitos estabelecidos.Assim, cabe a autoridade a escolha da melhor informacao disponivel.

Por sua vez, a margem de dumping apurada na abertura dainvestigacao € uma informacgao tao
boa quanto qualquer outra constantedos autos. Em decorréncia, decidiu-se utilizar, a titulo de
melhorinformacao disponivel, a margem de dumping apurada quando daabertura da investigagao.

4.2.2.3 Da Jiuli

Na Nota Técnica DECOM no 33, que apresentou os fatosessenciais sob julgamento, houve
posicionamento no sentido de queos tubos vendidos pela Jiuli ao Brasil possuiriam uma especificidadeque
os diferenciaria dos demais tubos investigados, e decidiu-se pelasua exclusao da investigagao. Contudo,




conforme explicado anteriormenteesse posicionamento foi revisto, e concluiu-se que os
produtosvendidos pela Jiuli ao Brasil se enquadram na definicao doproduto objeto da investigagao. Assim,
procedeu-se a analise de dumpingda Jiuli.

Em manifestagcao protocolada em 10 de junho de 2013 aindustria doméstica se manifestou
sobre a empresa, afirmando que,segundo seu entendimento do relatério da verificagao in loco, osdados da
empresa nao teriam sido confirmados, e se deveria utilizarfatos disponiveis para a Jiuli.

Caso nao fosse esse o entendimento, a Aperam sugeriu aseguinte metodologia para a apuragao
do valor normal da Jiuli: "considerou-seque apenas os produtos exportados pela Jiuli foram submetidosa
inspecao de Raio X (..). (...) para ajustar o valor normal aser adotado para essa empresa, cujo pregco nao
contempla essa inspecao,podera ser considerada a diferenca entre o preco de exportacaoda Jiuli e o
preco de exportacao dos demais produtores chineses”.

Nas alegacoes finais protocoladas em 10 de junho de 2013 aliuli pediu que para a
determinagao de dumping da empresa fosseadotado o valor normal da YC, empresa de Taipé Chinés que
respondeuao questionario e nao teve seus dados apurados com base emfatos disponiveis, e o preco de
exportacao fosse apurado com basenos dados de venda para o Brasil da empresa, reportados na
suaresposta ao questionario.

4.2.2.3.1 Do posicionamento sobre as manifestacoes

Inicialmente cabe destacar que, ao contrario do entendimentoda Aperam, nao se identificou
problemas na verificagao in loco quesustentassem a desconsideracao dos dados reportados pela Jiuli na
respostaao questionario e utilizacao de fatos disponiveis para a empresa.

Com relacao a metodologia de apuracao de valor normalsugerida pela industria doméstica, nao
€ razoavel ajustar o valornormal com base na diferenca de prego de exportagao praticado pelosdiferentes
exportadores.

Nao obstante a inspecao de Raios X tenha um custo e essecusto seja refletido no preco do
produto, ressalte-se que essa caracteristicanao foi considerada suficientemente importante pela
industriadomeéstica quando da sugestao do CODIP a ser adotado napresente investigacao.

Assim, ainda que fosse possivel comparar as vendas de produtossob o mesmo CODIP
(presumivelmente idénticos, portanto), naoé possivel imputar as diferencas de preco praticado por cada
exportadorcomo decorrentes unicamente dessa inspecao de Raios X.

A respeito da manifestacao da Jiuli, decidiu-se calcular ovalor normal da empresa com base nos
dados da YC, e o preco deexportacao com base nos proprios dados da Jiuli, conforme explicadoa seguir.

4.2.2.3.2 Do valor normal da Jiuli

Com vistas a determinacao do valor normal foram consideradasas vendas internas em Taipé
Chinés reportadas pela produtora/exportadoraYC.

Uma vez que o produto objeto da investigacao abarca diversostipos, buscou-se comparar
precos de produtos com o mesmocodigo de identificagcao do produto (CODIP).

No presente caso, contudo, nao foram identificadas vendasno mercado interno de Taipé Chinés
dos mesmos CODIPs vendidosao Brasil pela Jiuli. Tampouco foi identificada a producao pela YC
deprodutos com os CODIPs em questao ao longo do periodo.

Assim, construiu-se o valor normal a partir do custo dosCODIPs mais proximos informados na
resposta ao questionario da¥C em seu Anexo D (Custo de Producgao).

Os CODIPs mais proximos utilizados foram aqueles queapresentavam apenas uma caracteristica
diferente; o acabamento superficial.

Ao custo dos CODIPs em questao foram acrescidas despesasde vendas (segundo o percentual
reportado pela YC) e a margem delucro da YC.

A margem de lucro, por sua vez, foi obtida com base nadiferenca entre o preco de venda e o
custo de producao de cadatransacao reportada no Anexo B (vendas no mercado interno) da YC,excluidas
aquelas operacoes nao realizadas no curso de operagcdéesmercantis normais, nos termos do artigo 6o, 1l e §
90 do Decreto n0l.602, de 1995.




Deve ser observado que a comparacgao foi efetuada em basefree-on-board (FOB), uma vez que,
sendo a China nao consideradaeconomia predominantemente de mercado, os ajustes necessarios parase
alcancar a condicao ex fabrica também estariam influenciados poraquela condigao.

Para se apurar o valor normal construido na condicao FOB,foram adicionadas despesas de frete
interno até o porto e despesas deexportacao. Essas despesas medias foram calculadas em
percentuaisobtidos do Anexo C (Vendas ao Brasil) da YC.

Sendo assim, foi obtido o valor normal em terceiro pais deeconomia de mercado da Jiuli na
condicao FOB, conforme o quadroa seguir:

Valor Normal da Jiuli

4.2.2.3.3 Do preco de exportacao da Jiuli

O preco de exportacao da Jiuli foi calculado com base nosdados fornecidos pela empresa,
relativos aos precos efetivos de vendade tubos de aco inox ao mercado brasileiro, de acordo com o
contidono caputdo art. 8o do Decreto no 1.602, de 1995.

Conforme mencionado anteriormente, uma vez que, sendo aChina ndao considerada economia
predominantemente de mercado, osajustes necessarios para se alcancar a condicao ex fabrica
tambémestariam influenciados por aquela condicao. Assim, foi apurado opreco de exportacao no mesmo
nivel de comércio do valor normal, hocaso o FOB. O quadro a seguir informa os precos medios
ponderadosde exportacao da Jiuli para o Brasil:

Preco de Exportacao da Jiuli

4.2.2.3.4 Da margem de dumping da Jiuli

Apos serem apuradas as diferencas entre os valores normaise os precos de exportacao
ponderaram-se os resultados obtidos pelasquantidades exportadas para o Brasil obtendo-se as margens
absolutasde dumping por codigo de produto. A razao entre a somatodria dasmargens absolutas e as
quantidades totais exportadas resultou namargem de dumping absoluta ponderada unitaria. Por fim, a
razaoentre essa margem unitaria e o preco de exportacao medio ponderadounitario, resultou na margem
de dumping relativa, conforme reportadona tabela a seguir.

Margem de Dumping - Jiuli

5. Das importacoes e do mercado brasileiro

Neste item serao analisadas as importagcoes brasileiras e o mercado brasileiro de tubos de
acoinox. Essa analise, nos termos do § 20 do art. 25 do Decreto no 1.602, de 1995, abrangeu os anos de
2007a 2011.

Os calculos foram feitos utilizando-se os dados com todas as casas decimais
disponiveis.Eventuais divergéncias entre os valores apresentados e o calculo destes valores decorrem do
fato de queos numeros exibidos estao arredondados em uma ou duas casas decimais, conforme o caso.

5.1 Da analise cumulativa

O § 60 do art. 14 do Decreto no 1602, de 1995, estabelece que quando importagdes de
umproduto originario de mais de um pais forem objeto de investigacdes simultaneas, como € o caso
napresente investigacao, serao determinados cumulativamente os efeitos de tais importagcdes se for
determinadoque: a) as margens relativas de dumping de cada um dos paises investigados nao sao
deminimis, ou seja, inferiores a 2% do preco de exportacdao, nos termos do § 70 do art. 14 do
mencionadoDecreto; b) os volumes individuais das importagcdes originarias desses paises nao sao
insignificantes, istoé, nao representam menos de 3% do total das importacdes pelo Brasil do produto
similar, nos termos do§ 3o do citado artigo 14; e ¢) a avaliacao cumulativa dos efeitos daquelas
importagdes for consideradaapropriada em vista das condicdes de concorréncia entre os produtos
importados e das condi¢cdes deconcorréncia entre estes produtos e o similar domeéstico.




De acordo com os dados anteriormente apresentados, as margens de dumping apuradas para
asorigens investigadas nao sao de minimis.

Os volumes importados da China, exclusive as importacdes da Jiuli e de Taipé Chinés
corresponderam,respectivamente, a 216% e 614% do total importado pelo BrasiiL em 2011, nao
secaracterizando, portanto, como volume insignificante.

Por fim, os tubos de aco inox objeto de investigacdao sao comercializados pelos mesmos
canaisde distribuicao e para os mesmos usuarios, que, por sua vez, também adquirem ou podem adquirir
oproduto similar domeéstico. Sendo assim, considerou-se apropriada a avaliagcao cumulativa dos efeitos
dasimportacoes da China e Taipé Chinés.

5.2 Das importacoes brasileiras

Para fins de apuracao dos valores totais e das quantidades totais de tubos de aco inox
importadospelo Brasil em cada periodo, foram utilizados os dados oficiais das importacoes
brasileirasfornecidos pela RFB.

Os itens tarifarios 7306.40.00 e 7306.90.20 da NCM/SH englobam outros produtos. A partir
dadescricao detalhada da mercadoria foram verificadas importagdées de tubos de ago inox, bem como
deoutros produtos, distintos do produto objeto da investigacao. Por esse motivo, realizou-se uma
depuracaodas importagdes constantes dos dados das importagdoes, de forma a se obter dados referentes
aos tubosde acos inoxidaveis em questao.

Ressalte-se que a partir das respostas aos questionarios foi possivel identificar que
algumasimportacdes consideradas quando da abertura da investigacao nao se referiam ao produto
investigado.Assim, tais importacoes nao foram consideradas.

Da mesma forma, as informagdes recebidas permitiram definir que algumas importacdes
originariasde Taipé Chinés, em P3, e do Uruguai, em P4, que nao haviam sido consideradas quando
daabertura, se referiam ao produto em questao, de forma que tais importagcdes foram consideradas
naanalise.

Note-se que as importacdes efetuadas pela industria domeéstica, informadas em item
proprio,estao computadas nos quadros adiante.

Ressalte-se que na Nota Técnica DECOM no 33, que apresentou os fatos essenciais
sobjulgamento, considerou-se que as vendas da Jiuli para o Brasil se referiram a produto distinto
doinvestigado, de forma que tais importacdes foram excluidas dos dados apresentados naquele
documento.Contudo, uma vez que esse entendimento foi revisto, as importagdes do produto em questao
estaoconsideradas.

Os quadros a seguir apresentam a evolucao das importagoes brasileiras no periodo de 2007
a2011.

Volume das Importacoes Brasileiras (Em toneladas) (humero indice)

Participacao no Total Importado (em percentual) (numero indice)

Visando tornar a analise do valor das importagcdes uniforme, considerando que o frete e o
segurointernacional tém impacto relevante na decisao do importador, realizou-se essa analise em base
CIF.

Valor das Importacdes Brasileiras (Em mil US$ CIF) (numero indice)

O quadro adiante informa a evolugao dos precos meédios das importacdoes de todas as
origens,na condicao CIF, em délares estadunidenses:

Precos das Importagdes Brasileiras (Em US$ CIF / t) (numero indice)




5.3 Do mercado brasileiro

Para fins de apuracao do mercado brasileiro, considerou-se as vendas do produto similar
daindustria domeéstica e dos outros produtores nacionais no mercado brasileiro, obtidas por meio
deconsulta a ABITAM, e as quantidades importadas registradas nos dados das importacoes
brasileirasdisponibilizados pela RFB, conforme o quadro a seguir.

Mercado Brasileiro de Tubos de Acos Inoxidaveis (Em toneladas) (numero indice)

Observou-se que de 2007 para 2008 o mercado brasileiro aumentou 14,1%. De 2008 para
2009,por sua vez, houve uma significativa reducao, de 40,7%. Nos periodos subsequentes, o mercado
serecuperou, 45,6%, de 2009 para 2010, e 18,5%, de 2010 para 2011. Considerando todo o periodo
deanalise, observou-se aumento de 16,8% no mercado brasileiro.

5.4 Das importacoes consideradas na analise de dano

Os volumes e os valores importados em cada periodo a serem considerados na analise relativaa
existéncia de dano a industria domeéstica foram obtidos deduzindo-se das importagdes
brasileirasapresentadas anteriormente as importacdoes de tubos de aco inox realizadas pela industria
domeéstica,apresentadas a seguir.

Importagdes da Industria Doméstica (Em toneladas) (humero indice)

Além disso, considerando que nao foi apurado dumping nas vendas da Jiuli para o Brasil,
asimportacoes referentes as vendas em questao também foram excluidas da analise de dano, e nao
estaopresentes nos dados apresentados a seguir.

5.4.1 Do volume importado

Os quadros a seguir apresentam a evolugao das importagoes brasileiras no periodo de 2007
a2011.

Volume das Importacoes Consideradas na Analise de Dano (Em toneladas) (humero indice)

O volume de importacao investigado de tubos de ago inox aumentou 36,9% de 2007 para
2008e caiu 44,3% de 2008 para 2009. Nos dois periodos seguintes voltou a crescer: 169,6% de 2009
para2010 e 38,1% de 2010 para 2011. Assim, considerando os extremos da série, de 2007 para 2011,
ovolume de importagao investigado aumentou 184,0%.

O volume importado das origens nao investigadas cresceu 34,7% de 2007 para 2008 e
diminuiu74,2% de 2008 para 2009. Nos periodos seguintes apresentou crescimento: 60,5% de 2009 para
2010 e23,3% de 2010 para 2011. De 2007 para 2011 esse volume diminuiu 31,2%.

O volume total importado cresceu 36,0% de 2007 para 2008 e diminuiu 56,2% de 2008
para2009. Nos periodos seguintes apresentou crescimento: 144,0% de 2009 para 2010 e 35,8% de 2010
para2011. De 2007 para 2011 esse volume cresceu 97,4%.

Participacao no Total Importado (Em percentual) (numero indice)

A participacao das importacoes investigadas no volume total importado cresceu em todos
osperiodos analisados: 0,4 p.p. de 2007 para 2008, 16,4 p.p. de 2008 para 2009, 8,0 p.p. de 2009 para
2010e 14 p.p. de 2010 para 2011. De 2007 para 2011 essa participacao cresceu 26,2 p.p.

Constatou-se, portanto, que, aléem do crescimento da participacao das importagdoes das
origensinvestigadas no volume total importado de tubos de aco inox pelo Brasil, essas importacoes, a
precos dedumping, foram preponderantes em todos os periodos de analise de dano a industria domeéstica.

5.4.2 Do valor e preco das importagcoes




O quadro a seguir apresenta a evolugcao em valor das importagcoes brasileiras no periodo de
2007a 2011

Importagdes Brasileiras Consideradas na Analise de Dano (Em US$ CIF) (numero indice)

O valor, em dolares estadunidenses na condicao CIF, das importacoes investigadas de tubos
deaco inox cresceu 57,2% de 2007 para 2008 e caiu 57,8% de 2008 para 2009. Nos dois periodos
seguintesvoltou a crescer: 159,9% de 2009 para 2010 e 55,2% de 2010 para 2011. Assim, considerando
osextremos da serie, de 2007 para 2011, o valor das importacoes investigadas aumentou 167,1%.

O valor das importagdes das origens nao investigadas cresceu 43,4% de 2007 para 2008
ediminuiu 69,8% de 2008 para 2009. Nos periodos seguintes apresentou crescimento: 66,4% de 2009
para2010 e 40,0% de 2010 para 2011. De 2007 para 2011 o valor dessas importacoes cresceu 1,0%.

O valor total das importagcoes de tubo aco inox cresceu 514% de 2007 para 2008 e
diminuiu62,5% de 2008 para 2009. Nos periodos seguintes cresceu 130,2% de 2009 para 2010 e 51,7% de
2010para 2011. De 2007 para 2011 o valor dessas importacoes cresceu 98,2%.

O quadro adiante informa a evolugcao dos precos medios das importacoes de todas as
origens,na condicao CIF, em dolares estadunidenses:

Precos das Importacdes Consideradas na Analise de Dano (Em US$ CIF / t) (numero indice)

Observou-se que o preco CIF médio por tonelada ponderado das importacoes de tubos de
acoinox das origens investigadas oscilou ao longo do periodo investigado: cresceu 14,8% 2007 para
2008;e diminuiu 24,3% de 2008 para 2009 e 3,6% de 2009 para 2010. De 2010 para 2011 voltou a
subir12,3%. Assim, de 2007 para 2011, o preco dessas importagdes caiu 5,9%.

O Preco CIF medio por tonelada ponderado das origens nao investigadas cresceu em todos
osperiodos analisados: 6,4% de 2007 para 2008, 17,2% de 2008 para 2009, 3,6% de 2009 para 2010
e13,5% de 2010 para 2011. De 2007 para 2011 esse preco cresceu 46,8%.

O Preco CIF médio por tonelada ponderado das importacdes total cresceu 11,3% de 2007
para2008. Nos dois periodos seguintes apresentou queda: 14,4% de 2008 para 2009 e 5,6% de 2009
para2010. De 2010 para 2011 cresceu 11,7%. De 2007 para 2011 esse preco cresceu 0,4%.

5.4.3 Da participacao das importacoes no mercado brasileiro

O quadro a seguir informa a participagao das importacdes no mercado brasileiro.

Participagao no mercado brasileiro (Em percentual) (numero indice)

Observou-se que a participacao das importacoes investigadas a precos de dumping no
mercadobrasileiro de tubo de aco inoxidavel cresceu em todos os periodos, com excecao de 2009.
Essaparticipacao cresceu 3,3 p.p. de 2007 para 2008 e caiu 1,2 p.p. de 2008 para 2009. De 2009 para
2010e de 2010 para 2011 houve crescimento de 15,7 p.p. e 56 p.p. respectivamente. Assim, de 2007
para2011, essa participagao aumentou 23,4 p.p.

A participacao das importagcdes das demais origens no mercado brasileiro cresceu 2,0 p.p.
de2007 para 2008 e caiu 74 p.p. de 2008 para 2009. De 2009 para 2010 e de 2010 para 2011
houvecrescimento de 0,6 p.p. e 0,3 p.p. respectivamente. De 2007 para 2011 essa participacao caiu 4,5 p.p.

Por sua vez, a participacao das vendas internas da industria domeéstica no mercado
brasileirodiminuiu em todos os periodos sob analise, com excecao de 2010 para 2011 quando
permaneceupraticamente inalterada. Essa participacao caiu 4,6 p.p. de 2007 para 2008, 5,9 p.p. de 2008
para 2009e 12,1 p.p. de 2009 para 2010. De 2010 para 2011 cresceu 0,1 p.p. De 2007 para 2011 essa
participagaocaiu 22,5 p.p.




A participacao das vendas internas dos outros produtores nacional no mercado brasileiro
caiu0,8 p.p. de 2007 para 2008 e cresceu 13,1 p.p. de 2008 para 2009. Nos dois periodos seguintes
voltoua cair: 4,1 p.p. de 2009 para 2010 e 6,2 p.p. de 2010 para 2011. De 2007 para 2011 essa
participacaocresceu 2,0 p.p.

A participacao das importagcoes da industria no mercado brasileiro cresceu 0,3 p.p. de 2007
para2008 e 1.2 p.p. de 2008 para 2009. Caiu 0,2 p.p. de 2009 para 2010 e cresceu 0,2 p.p. de 2010
para2011. De 2007 para 2011 essa participacao cresceu 1,5 p.p.

Importante destacar que, enquanto a participagdo no mercado brasileiro da industria
domeésticacaiu 22,5 p.p. de 2007 para 2011, a participacao das importagcoes investigadas no mercado
brasileiroaumentou 23,4 p.p. nesse mesmo periodo. Ao analisar essas participagoes de 2010 para 2011,
nota-seque a participagao da industria domestica no mercado brasileiro cresceu 0,1 p.p., enquanto a
participacaodas origens investigadas cresceu 5,6 p.p.

Por sua vez, o mercado brasileiro cresceu 16,8% de 2007 para 2011, enquanto as
importagoesinvestigadas aumentaram 185,1% e as vendas da industria domestica cairam 33,8%. De 2010
para 2011o mercado brasileiro cresceu 18,5%, enquanto as importacoes investigadas cresceram 37,8% e as
vendasinternas da industria domestica cresceram 18,9%.

5.4.4 Da relacao entre as importagoes e a producao nacional

O quadro a seguir informa a relacao entre as importacdes investigadas e a producao nacional
detubos de aco inox.

Relacao entre as Importacoes Investigadas e a Producao Nacional (Em toneladas) (humero indice)

| %

L

A relacao entre as importagoes a precos de dumping de tubo de aco inox e a producao
nacionalcresceu 6,1 p.p. de 2007 para 2008 e caiu 2,8 p.p. de 2008 para 2009. Nos periodos seguintes,
essarelacao cresceu 30,1 p.p de 2009 para 2010 e 18,1 p.p. de 2010 para 2011. Assim, de 2007 para 2011,a
relacao entre as importacoes de tubo de ago inox e a producao nacional cresceu 515 p.p.
Importantedestacar que em 2011 as importacoes alcangaram o nivel mais elevado do periodo analisado.

5.5 Da conclusao sobre as importacoes

No periodo de analise da existéncia de dano a industria domeéstica, as importacoes
investigadase a precos de dumping: (@) cresceram significativamente, uma elevagcao de 184,0% de 2007
para 2011 e38,1% de 2010 para 2011; (b) responderam por 59,8% do volume total importado em 2007,
84,6% em2010 e 86,0% em 2011. Essa participagcao aumentou 26,2 p.p. de 2007 para 2011 e de 14 p.p.
2010 para2011, tendo deslocado as importagoes das outras origens; (c) aumentaram substancialmente em
relacaoao mercado brasileiro, evoluindo de 16,3% em 2007 para 34,1% em 2010 e 39,7% em 2011
Aparticipacao dessas importacoes no mercado brasileiro cresceu 23,4 p.p. de 2007 para 2011 e 5,6 p.p.
de2010 para 2011; (d) cresceram significativamente também em relagcdo a producao nacional: em
2007representaram 21,1% desta, passando para 54,5% em 2010 e 72,6% em 2011. A participacao
dessasimportacdes na producao nacional cresceu 51,5 p.p. de 2007 para 2011 e 18,1 p.p. de 2010 para2011;

Observou-se que o preco médio das origens investigadas so foi superior ao preco das
demaisorigens em 2008. Além disso, a razao entre o preco meédio das origens nao investigadas e o preco
dasinvestigadas passou de 1,05 em 2007 para 1,64 em 2011, ou seja, o preco meédio das origens
naoinvestigadas foi 64,4% superior ao preco medio das investigadas em 2011, enquanto que em 2007
aquelesuperou este em apenas 5,0%. Por sua vez, enquanto o volume importado das origens
investigadascresceu 167,1% de 2007 para 2011, o volume importado das demais origens cresceu apenas
1%.

Constatou-se, portanto, aumento substancial das importacoes das origens investigadas a
precosde dumping, em termos absolutos e em relacao ao total importado, ao mercado brasileiro e a
producaonacional de tubo de aco inox.

6. DO DANO E DO NEXO CAUSAL

6.1 Dos indicadores da industria domeéstica




A analise do dano a industria doméstica foi realizada de acordo com os parametros descritos
noart. 14 do Decreto no 1.602, de 1995, no qual esta previsto que a sua determinacao sera baseada
emprovas positivas e incluira exame objetivo das importagdes objeto de dumping; seu efeito sobre os
precosdo produto similar no Brasil; e o consequente impacto de tais importacdes sobre a industria
domeéstica.

O periodo de analise de dano a industria domeéstica compreendeu os mesmos periodos de
dozemeses considerados na analise das importacdes. Assim, procedeu-se ao exame do impacto das
importagoesinvestigadas sobre a industria domeéstica, tendo em conta os fatores e indicadores
econdémicosrelacionados com a industria em questao, conforme previsto no § 8o do art. 14 do Decreto
acimamencionado.

Os valores em reais apresentados pela industria doméstica foram corrigidos para o periodo
deanalise de dumping, mediante a utilizagao do indice Geral de Pregos - Disponibilidade Interna (IGP-Dl)da
Fundagao Getulio Vargas.

6.1.1 Da producao, da capacidade instalada e do grau de utilizacao

A capacidade instalada nominal foi calculada considerando-se: i) 0 mixde producao para
cadaequipamento produtivo em fungao dos diametros, espessuras e normas produzidas; ii) o rendimento
eeficiéncia de cada equipamento; iii) a padronizacao das velocidades de produgao por diametro,
espessurae norma do tubo; iv) o calendario de producao padrao, como o total de dias e horas produzidas
por ano,v) o calculo da capacidade por equipamento; e, vi) a somatoria da capacidade de todos os
equipamentosde produgao.

A capacidade efetiva, por sua vez, foi calculada considerando-se os turnos de producao
efetivamentetrabalhados em cada maquina e em cada periodo.

O quadro a seguir informa a capacidade instalada, nominal e efetiva, de producao da
industriadomeéstica, a producao de cada periodo e a relagao entre a producao e a capacidade instalada
efetiva, ouseja, o grau de utilizacao dessa capacidade.

Capacidade Instalada, Producao e Grau de Ocupacao (numero indice)

De 2007 para 2008, a capacidade instalada efetiva aumentou 1,1%, tendo sido reduzida de
2008para 2009 (434%) e de 2009 para 2010 (1,8%). De 2010 para 2011 a capacidade efetiva
aumentoul5,7%. Considerando todo o periodo de andlise, observou-se reducao de 35,0% na capacidade
instaladaefetiva da industria doméstica.

A producao permaneceu praticamente estavel de 2007 para 2008 e caiu 485% de 2008
para2009. De 2009 para 2010 e de 2010 para 2011 aumentou 4,9% e 15%, respectivamente,
acumulandoqueda de 38% de 2007 para 2011

Ja o grau de utilizacdo da capacidade instalada efetiva diminuiu 0,9 p.p. de 2007 para 2008 e7,1
p.p. ho periodo subsequente. No periodo subsequente, aumentou 4,9 p.p. e voltou a cair, 0,5 p.p., de2010
para 2011. De 2007 para 2011, o grau de utilizagao da capacidade instalada caiu 3,6 p.p.

Ressalte-se que a queda significativa na capacidade instalada efetiva de 2008 para 2009
decorreuda reducao dos turnos efetivamente trabalhados no periodo, em decorréncia da reducao
dademanda por tubos de aco inox e consequente reducao da producao pela industria doméstica.

6.1.2 Do volume de vendas da industria domestica

O quadro a seguir registra as vendas da industria doméstica do produto similar ao longo
doperiodo analisado nos mercados interno e externo:

Vendas Liquidas Totais da Industria Doméstica(Em toneladas) (numero indice)

Ressalte-se que, ao contrario dos dados informados no registro juntado aos autos em 25
demarco de 2013, em que foram informadas as vendas brutas da industria doméstica, foram
consideradasas vendas liquidas de devolugoes.




De 2007 para 2008 as vendas internas da industria doméstica aumentaram 4%. De 2008
para2009 diminuiram 48,1% e aumentaram nos dois periodos subsequentes, ou seja, de 2009 para 2010 e
de2010 para 2011, 32% e 18,9%, respectivamente. Com isso, de 2007 para 2011, as vendas da
industriadomeéstica no mercado interno cairam 33,8%.

Em relacao as exportagcoes, houve reducao de 14,5% de 2007 para 2008 e de 694% de
2008para 2009. Houve entao crescimento de 81,6% de 2009 para 2010 e queda de 86,1% de 2010 para
2011.Assim, de 2007 para 2011, as exportacoes diminuiram 93,4%.

6.1.2.1 Das manifestacoes sobre o volume de vendas

Em manifestacao protocolada em 21 de janeiro de 2013, o SICETEL questionou o fato
daindustria domeéstica ter corrigido os dados de venda da unidade de Sumaré, aduzindo que a Aperam
teriaomitido informagdes que melhorariam a sua situagcao no mercado interno.

6.1.2.2 Do posicionamento sobre as manifestacoes

Ressalte-se que os dados reportados pela industria domeéstica foram objeto de escrutinio
naverificacao in loco, e os dados apresentados refletem os resultados de tal verificacao.

6.1.3 Da participacao das vendas internas da industria doméstica no mercado brasileiro

O quadro a seguir informa a participagao das vendas da industria doméstica no
mercadobrasileiro:

Participacao da Industria Doméstica no Mercado Brasileiro(numero indice)

O quadro anterior demonstra que a industria domeéstica teve sua participagcao no
mercadobrasileiro reduzida em quase todos os periodos, com excecao de 2011, em que foi observado
pequenoaumento. Assim, a participacao da industria domestica no mercado brasileiro diminuiu 4,6 p.p. de
2007para 2008, 59 p.p de 2008 para 2009; e 12,1 p.p. de 2009 para 2010. De 2010 para 2011,
contudo,houve aumento de 0,1 p.p. na participacao no mercado brasileiro. De 2007 para 2011, foi
observadareducao de 22,5 p.p.

Observou-se, assim, que o aumento constatado no volume de venda da industria doméstica
em2010 e 2011, periodos em que se verificou a recuperagcao do mercado em relagao a 2007 e 2008, nao
foisuficiente para que essa industria alcangasse os volumes de venda dos tubos nos primeiros periodos
deanalise (2007 e 2008), ocasionando a redugao da participagcao no mercado mencionada.

6.1.4 Dos estoques

Além da analise dos estoques finais de tubos de ago inox, considerou-se a relagcao entre
osestoques finais e a producgao da industria doméstica.

O quadro a seguir indica o estoque acumulado no final de cada periodo analisado:

Estoque Final (Em toneladas) (numero indice)

O estoque final da industria doméstica aumentou 50,8% de 2007 para 2008 e 46,8% de
2008para 2009. Diminuiu 37,5% de 2009 para 2010 e aumentou 183% de 2010 para 2011, resultando de
2007para 2011, em uma elevacao de 291,7%.

O quadro adiante, por sua vez, apresenta a relacao entre o estoque final e a producao
daindustria domeéstica.

Relacao Estoque Final/Producao (numero indice)

Ao se analisar a relacao entre o estoque final da industria domeéstica e a producao,
constatouseque esse indicador apresentou tendéncia de aumento. Essa relacao aumentou O,7 p.p. de
2007 para2008 e 34 p.p. de 2008 para 2009. Houve queda de 2.1 p.p., de 2009 para 2010, que foi
seguida deaumento de 4,6 p.p. de 2010 para 2011. Assim, a relacao entre o estoque final e a producao
aumentou6,6 p.p. de 2007 para 2011.




6.1.5 Da receita liquida da industria doméstica

O quadro a seguir apresenta a receita da industria domeéstica em suas vendas de tubos de
acoinox ao mercado interno, liquida de tributos, frete e devolugdes, em reais corrigidos:

Receita Liquida de Vendas no Mercado Interno(Em reais corrigidos) (humero indice)

A receita liquida obtida com as vendas no mercado interno caiu nos dois primeiros periodos:28%
de 2007 para 2008 e 62,8% de 2008 para 2009; e aumentou nos periodos seguintes: 2,3%, de 2009para
2010, e 10,5%, de 2010 para 2011. A recuperagao nos dois ultimos anos nao foi o bastante pararecuperar as
quedas observadas nos primeiros periodos, de forma que de 2007 para 2011 a receita liquidade vendas no
mercado interno da industria doméstica caiu 69,7%.

Ja o preco médio de venda da industria doméstica no mercado interno teve queda constante
nos5 anos: 30,7% de 2007 para 2008, 28,3% de 2008 para 2009; 0,8% de 2009 para 2010 e 71% de
2010para 2011, totalizando reducao de 54,2% de 2007 para 2011.

A receita de vendas do produto similar realizadas pela industria domeéstica para o
mercadoexterno apresentou a seguinte evolucao:

Vendas da Industria Doméstica para o Mercado Externo(numero indice)

No que diz respeito a receita com as exportacoes, constatou-se uma tendéncia de
reducaocontinua ao longo do periodo analisado, com excecao de 2009 para 2010, quando houve
aumento del28,6%. De 2007 para 2008, de 2009 para 2010 e de 2010 para 2011, ela decresceu 23,7%,
82,4% €79,8%, respectivamente. Com isso, de 2007 para 2011, a receita obtida pela industria doméstica
com asexportacoes diminuiu 93,8%.

O preco médio de exportacao da industria doméstica caiu 10,8% de 2007 para 2008, e 42,6%de
2008 para 2009, aumentou 25,9% de 2009 para 2010 e 45,7% de 2010 para 2011. Assim, de 2007para
2011, o preco médio de exportacao da industria doméstica decresceu 6,1%.

A receita operacional liquida obtida com as vendas internas da industria doméstica
apresentou,ao longo de todo o periodo considerado nessa analise, participacao superior a 90% da receita
total. Assim, a receita total da industria doméstica apresentou a mesma tendéncia de comportamento da
receitaobtida com as vendas internas.

6.1.6 Do emprego, da produtividade e da massa salarial

Para o calculo do numero de empregados e da massa salarial, a industria domeéstica
utilizou,quando disponivel, o total do numero de funcionarios alocados diretamente nos centros de custo
daempresa.

Nos casos em que esses dados nao estavam disponiveis, o numero foi obtido a partir de
rateiodo total, com base na participacao da quantidade produzida de tubos de aco inox pela quantidade
totalproduzida pela Aperam.

O quadro a seguir informa o numero de empregados vinculados a linha de producao de
tubosde aco inox da industria domeéstica.

Numero de Empregados (Em numero de empregados)(numero indice)

O emprego na producao aumentou 1,7% de 2007 para 2008 e caiu nos periodos seguintes:27,1%
de 2008 para 2009, 5% de 2009 para 2010 e 13,9% de 2010 para 2011, totalizando reducao de39,4% de
2007 para 2011

O emprego na administracao caiu nos dois primeiros periodos: 18,5% de 2007 para 2008 €36,4%
de 2008 para 2009, permaneceu estavel no periodo seguinte e voltou a cair, 35,7%, de 2010 para201l.
Com isso, de 2007 para 2011, o emprego na administracao diminuiu 66,7%.




Na area de vendas, o emprego aumentou 50% de 2007 para 2008 e caiu 50% no
periodosubsequente; aumentou 16,7% de 2009 para 2010; e voltou a cair (28,6%) de 2010 para 2011. Com
isso,de 2007 para 2011, o emprego no setor de vendas apresentou uma retragao de 37,5%.

O numero total de empregados da industria domestica aumentou 1,3% de 2007 para 2008 e
caiunos periodos subsequentes: 29% de 2008 para 2009, 4,2% de 2009 para 2010 e 157% de 2010
para201l, acumulando queda de 41,9% em 2011, comparativamente a 2007.

A producao por empregado na linha de tubos de ago inox esta informada no quadro abaixo:

Producao por Empregado (Em tonelada por empregado)(inumero indice)

A producao por empregado caiu 16%, de 2007 para 2008 e 29,4% de 2008 para 20009.
Nosperiodos seguintes houve aumento: 10,4% de 2009 para 2010 e 33,5% de 2010 para 2011, quando
aproducao apresentou o melhor desempenho observado ao longo do periodo considerado nessa
analise.Assim, a produgao por empregado aumentou 2,4% de 2007 para 2011.

O quadro adiante informa a massa salarial da industria doméstica referente aos tubos de
acoinox.

Massa Salarial (Em mil reais corrigidos) (humero indice)

A massa salarial relativa ao emprego na producao diminuiu 1% de 2007 para 2008, 20,1%
de2008 para 2009, 11% de 2009 para 2010 e 11,7% de 2010 para 2011 Assim, de 2007 para 2011,
essamassa salarial diminui 30,9%.

Seguindo a mesma tendéncia, a massa salarial na administragcao diminuiu 25,3% de 2007
para2008, 29,1% de 2008 para 2009, 22,8% de 2009 para 2010 e 52% de 2010 para 2011. De 2007
para201l, essa massa salarial diminui 80,3%.

Na area de vendas, a massa salarial aumentou 34,6% de 2007 para 2008 e diminuiu em todosos
periodos seguintes: 30,1% de 2008 para 2009, 23,5% de 2009 para 2010 e 11,7% de 2010 para 2011.Com
isso, de 2007 para 2011, a massa salarial no setor de vendas caiu 36,4%.

Assim, a massa salarial total da industria doméstica diminuiu 3,8% de 2007 para 2008, 22,6%de
2008 para 2009, 6,4% de 2009 para 2010 e 16,9% de 2010 para 2011 Assim, de 2007 para 2011,
essamassa salarial diminui 42,1%.

6.1.7 Dos custos

O quadro a seguir apresenta os custos de manufatura dos tubos de aco inox ao longo do
periodosob investigacdo. Os valores apresentados sao referentes a producao de uma tonelada do
produtoconsiderado.

Custo de Manufatura (Em reais corrigidos/t) (humero indice)

O custo da matéria-prima por tonelada de tubos de ago inox caiu 33% de 2007 para 2008
€29,1% de 2008 para 2009; aumentou 1,7% de 2009 para 2010 e 2,2% de 2010 para 2011. Ao longo
doperiodo analisado, houve reducao de 50,6%.

O custo dos outros insumos por tonelada apresentou aumento de 8,4% 2007 para 2008,
de48,2%, de 2008 para 2009, e de 0,4% de 2009 para 2010. Houve queda de 30,2% de 2010 para 2011.Ao
longo do periodo analisado, houve aumento de 12,6%.

O custo da mao de obra por tonelada apresentou queda de 1,8% de 2007 para 2008,
aumentode 61,5% de 2008 para 2009, e queda nos periodos subsequentes: 2,5% de 2009 para 2010 e
26,5% de2010 para 2011. De 2007 para 2011, houve aumento de 13,7%

Os outros custos variaveis por tonelada de tubos de aco inox caiu 153% de 2007 para
2008,49,3% de 2008 para 2009 e 32,8% de 2009 para 2010. De 2010 para 2011, houve aumento de
51,4%.Ao longo do periodo analisado, observou-se queda de 56,3%.




O custo de depreciacao por tonelada apresentou queda de 82% de 2007 para 2008,
aumentoul6,2% de 2008 para 2009, e caiu nos periodos seguintes: 50,7% de 2009 para 2010 e 6% de
2010 para2011. Assim, de 2007 para 2011 houve queda de 50,6%.

Os outros custos fixos por tonelada de tubos de ago inox cairam 72% de 2007 para
2008,subiram 64,9% de 2008 para 2009, e cairam 11,4% e 18,1%, de 2009 para 2010 e de 2010 para
2011, respectivamente. Ao longo do periodo analisado, houve aumento de 11%.

Assim, o custo de manufatura caiu em todos os periodos: 29,4% de 2007 para 2008, 17,3%
de2008 para 2009, 1.8% de 2009 para 2010 e 3,5% de 2010 para 2011, totalizando queda de 44,7%
de2007 para 2011.

6.1.8 Da relagao entre o custo e o preco

A relagao custo e preco mostra a participagao do custo de manufatura unitario no preco
devenda da industria domeéstica no mercado interno ao longo do periodo investigado e esta informada
noquadro adiante.

Relacao entre Custo e Preco de Venda (numero indice)

A relagao custo/preco denotou tendéncia de deterioragcao. A participacao do custo de
manufaturano preco aumentou 1,9% de 2007 para 2008 e 154% de 2008 para 2009. No periodo
subsequente, arelagao custo precgo oscilou, caindo 1% de 2009 para 2010 e voltou a subir (3,8%) de 2010
para 2011.Com isso, de 2007 para 2011, a participagao do custo de manufatura no pregco de venda no
mercadointerno aumentou 20,9%, uma vez que o preco de venda no mercado interno diminuiu mais do
que ocusto unitario.

6.1.9 Da demonstracao de resultado do exercicio e do lucro

Apresenta-se a seguir a demonstracao de resultados da industria doméstica, especifica para
alinha de producao do produto similar no mercado interno.

DRE - Vendas no Mercado Interno (Em mil reais corrigidos)(numero indice)

A receita operacional liquida caiu nos dois primeiros periodos: 28% de 2007 para 2008 e
62,8%de 2008 para 2009; e aumentou nos periodos seguintes: 2,3%, de 2009 para 2010, e 10,5%, de 2010
para2011. De 2007 para 2011 a receita operacional liquida caiu 69,7%.

O CPV diminuiu nos quatro primeiros periodos (28,6% de 2007 para 2008; 56% de 2008
para2009; 12% de 2009 para 2010); e aumentou 11% 2010 para 2011. Assim, de 2007 para 2011, o
CPVdiminuiu 65,5%.

O resultado bruto total caiu 18,7% de 2007 para 2008 e 148,6% de 2008 para 2009;
aumentou37,4% de 2009 para 2010 e voltou a cair, de 2010 para 2011, 19,8%. De 2007 para 2011, o
resultadobruto diminuiu 129,6%.

Também as despesas operacionais cairam nos quatro primeiros periodos (30,2% de 2007
para2008; 56,5% de 2008 para 2009; e 32,3% de 2009 para 2010) e aumentaram de 2010 para
2011(173,3%). Com isso, de 2007 para 2011, as despesas operacionais diminuiram 43,8%.

Assim, o resultado operacional aumentou 18,6% de 2007 para 2008; caiu 323,2% de 2008
para2009; aumentou novamente de 2009 para 2010 (35,5%); e caiu 79,4% de 2010 para 2011, atingindo
opior nivel do periodo. De 2007 para 2011 o resultado operacional caiu 406,2%.

O quadro a seguir indica os itens calculados a partir da DRE, por tonelada vendida, para
operiodo analisado.

DRE - Vendas no Mercado Interno por tonelada vendida(Em reais corrigidos/t) (humero indice)




A receita operacional liquida unitaria teve queda constante nos 5 anos: 30,7% de 2007
para2008; 28,3% de 2008 para 2009; 0,8% de 2009 para 2010; e 71% de 2010 para 2011,
totalizandoreducao de 54,2% de 2007 para 2011.

O CPV unitario seguiu a mesma tendéncia de queda: 31,3% de 2007 para 2008; 152% de
2008para 2009; 4,2% de 2009 para 2010; e 6,6% de 2010 para 2011, totalizando reducao de 47,9% de
2007para 2011.

O resultado operacional bruto unitario, por sua vez, caiu 21,8% de 2007 para 2008 e 193,6%
de2008 para 2009; aumentou 39,3% de 2009 para 2010; e voltou a cair, 0,8%, de 2010 para 2011. De
2007para 2011, houve queda de 144,8%.

As despesas operacionais unitarias cairam nos quatro primeiros periodos (32,9% de 2007
para2008; 16,2% de 2008 para 2009; e 34,4% de 2009 para 2010); e aumentaram 129,8% de 2010 para
2011.Assim, de 2007 para 2011, as despesas operacionais unitarias cairam 15,2%.

Por fim, o resultado operacional unitario aumentou 14,1% de 2007 para 2008; caiu 529,8%
de2008 para 2009; aumentou 37,5% de 2009 para 2010; e caiu 50,9% de 2010 para 2011. Ao longo de
todoo periodo, de 2007 para 2011, o resultado operacional unitario caiu 562,4%.

O quadro a seguir apresenta as margens de lucro da industria domeéstica ao longo do
periodoanalisado:

Margens de Lucro (Em percentual) (numero indice)

A margem bruta cresceu 12,9% de 2007 para 2008, caiu 230,5% de 2008 para 2009 e voltou
aaumentar 38,8% de 2009 para 2010. De 2010 para 2011, apresentou nova queda, desta vez de 8,4% como
que, de 2007 para 2011, diminuiu 197,8%.

A margem operacional teve tendéncia parecida: cresceu 64,7% de 2007 para 2008, caiu
699,4%de 2008 para 2009 e voltou a aumentar 37% p.p. de 2009 para 2010. De 2010 para 2011,
apresentounova queda, desta vez de 62,3% com o que, de 2007 para 2011, diminuiu 1110,1%.

Ja a margem operacional exclusive resultado financeiro sofreu deterioracao de 3,1% de
2007para 2008 e 868,2% de 2008 para 2009. Aumentou 40% de 2009 para 2010 e caiu 32,5% de 2010
para2011. Assim, de 2007 para 2011 a margem operacional exclusive resultado financeiro caiu 692,3%.

Por fim, a margem operacional exclusive resultado financeiro e outras despesas
operacionaiscresceu 14,1% de 2007 para 2008, caiu 669,5% de 2008 para 2009 e voltou a aumentar 31,5%
de 2009para 2010. De 2010 para 2011, apresentou nova queda, desta vez de 20,4% com o que, de 2007
para2011, diminuiu 635,6%.

6.1.10 Do fluxo de caixa

Esclareca-se inicialmente que as informagdes do fluxo de caixa, assim como do retorno sobre
osinvestimentos e capacidade de captar recursos, referem-se a totalidade dos negocios da Aperam,
tendoem vista a impossibilidade de se apurar tais indicadores somete para a linha de producao de tubos
deacos inox.

Fluxo de Caixa (Em mil reais corrigidos) (numero indice)

A geracao liquida de caixa no exercicio oscilou bastante ao longo do periodo considerado.
De2007 para 2008, aumentou 513,3%. No periodo seguinte, caiu 306,6%. De 2009 para 2010, voltou asubir
(107,4%) e de 2010 para 2011, diminuiu 518,2%, acumulando de 2007 para 2011 um aumento del63,5%.

6.1.11 Do retorno sobre investimentos

Retorno de Investimento (Em mil reais corrigidos e em percentuall(numero indice)




O retorno sobre o investimento total corresponde a relagcao entre o lucro liquido e o ativo
total.De 2007 para 2008 e de 2008 para 2009, o retorno sobre o investimento total sofreu reducao de
53,9%e 380,4%, respectivamente. O indice entao aumentou de 2009 para 2010 (105,7%) e diminuiu de
2010para 2011 (3.426,1%). De 2007 para 2011 observou-se queda de 346,1% nesseindicador.

6.1.12 Da capacidade de captar recursos ou investimentos

Para avaliar a capacidade de captar recursos, foram calculados os Indices de Liquidez Geral
eCorrente a partir dos demonstrativos financeiros da Aperam.

Indices de Liquidez (Em mil reais corrigidos) (numero indice)

O Indice de Liquidez Geral é uma ferramenta para avaliar a capacidade de pagamento de
todasas obrigacoes, tanto de curto quanto de longo prazo, através de recursos nao permanentes. Em 2011,
oindice 0,84 indica que os bens e direitos no ativo circulante e realizavel a longo prazo eram
correspondentesa 0,84 vezes o valor de suas dividas, e, nesse caso, a Aperam teria de recorrer a bens
doativo permanente para salda-las. De 2007 para 2011, o indice de Liquidez Geral diminuiu 60,6%.

O Indice de Liquidez Corrente indica a capacidade de pagamento das obrigagdes de curto
prazoatravés dos bens e créditos circulantes. Esse indice teve evolugdo semelhante ao do indice de
LiquidezGeral, e sofreu queda em todos os periodos: 2,7% de 2007 para 2008, 33,7% de 2008 para 2009,
24,3%de 2009 para 2010 e 29% de 2010 para 2011, acumulando uma queda de 65,4% de 2007 para 2011.

6.2 Da comparacao entre o preco do produto investigado e o similar nacional

Os efeitos das importacdes a preco de dumping sobre o preco da industria doméstica devem
seravaliados sob trés aspectos, conforme disposto no § 40 do art. 14 do Decreto no 1.602, de 1995.

Inicialmente deve ser verificada a existéncia de subcotacao expressiva do preco do produto
sobinvestigacao em relagcao ao produto similar no Brasil, ou seja, se o preco internado do produto
importadoé inferior ao preco do produto brasileiro.

Em seguida, € examinada eventual depressao de preco, ou seja, se o preco do produto
importadoteve o efeito de rebaixar significativamente o preco da industria domestica.

O ultimo aspecto a ser analisado € a supressao de preco. Esta ocorre quando as
importacoesinvestigadas impedem de forma relevante o aumento de preco, devido ao aumento de custos,
que teriaocorrido na auséncia de tais importacoes.

A fim de se comparar o preco do produto investigado com o preco medio de venda da
industriadomeéstica no mercado interno, procedeu-se ao calculo do preco médio CIF internado do produto
dasorigens investigadas no mercado brasileiro, excluidas as importacdes da industria domeéstica. Como
jaanteriormente abordado, o preco de venda da industria doméstica no mercado interno foi obtido
pelarazao entre a receita operacional liquida, em reais corrigidos, e a quantidade vendida no mercado
internoem cada periodo.

Para o calculo dos precos medios CIF internados do produto importado das origens
investigadas,foram considerados os precos de importacao medios ponderados, na condicao CIF, obtidos
dosdados oficiais das importacoes brasileiras fornecidos pela RFB. Esses valores CIF foram
convertidospara reais mediante a utilizacao da taxa de cambio diaria, obtida junto ao Banco Central do
Brasil, dadata de desembarago de cada operagao de importacao.

Aos precos medios do produto importado, na condicao CIF, foram acrescidos: (a) o
valorcorrespondente ao Imposto de Importacao efetivamente pago, obtido nas estatisticas da RFB
(aliquota del4d% para todos os periodos); (b) AFRMM: 25% sobre os valores do frete internacional constantes
dosdados das importacoes, quando pertinentes; e (c) despesas de desembaraco: foi aplicado o percentual
de3,1% sobre o valor CIF, percentual obtido a partir das repostas aos questionarios dos importadores.

Registre-se que os precos de importacao CIF foram corrigidos pelo IGP-DI para serem
comparadosaos precos da industria domeéstica.

Os quadros a seguir demonstram os calculos efetuados e os valores de subcotacao obtidos
paracada periodo de analise de dano a industria doméstica.




Subcotacao do Preco de Importacao da China(Em reais corrigidos/t) (numero indice)

Subcotacao do Preco de Importacao de Taipe Chinés(Em reais corrigidos/t) (humero indice)

L

Subcotacao do Preco de Importacao da China e Taipé Chinés(Em reais corrigidos/t) (numero indice)

L.

L

Em analise ao quadro anterior, constatou-se que o preco doproduto importado sob a pratica de
dumping esteve subcotado emrelagao ao preco da industria domeéstica em todos os periodos.

Constatou-se ainda a depressao dos precos da industria domeésticatanto em relagcao ao
primeiro periodo de analise, 2007, quantoem relacao a 2010, na medida em que o preco obtido por
essaindustria diminuiu, respetivamente, 54,2% e 7,1%, conforme ja mencionado.

6.3 Da magnitude da margem de dumping

As margens de dumping apuradas variaram de US$ 359,66/ta US$ 91171/t e implicaram
depressao do preco, pois as exportacoespara o Brasil cursadas a precos de dumping estiveram
subcotadas emrelacao ao preco da industria domestica.

Caso essas exportagcdes nao tivessem sido cursadas a precosde dumping, os impactos
observados sobre a industria domésticateriam sido menores, ou mesmo inexistentes.

6.4 Da Conclusao Sobre o Dano a Industria Domeéstica
6.4.1 Do resumo dos indicadores de dano a industria domestica

Da analise dos dados da industria doméstica apresentadosanteriormente, verificou-se que no
periodo de analise da existéncia dedano: (a) as vendas da industria domeéstica no mercado interno
aumentaramde 2007 para 2008, seguindo o crescimento do mercadobrasileiro, e cairam em 2009,
também acompanhando o mercado.Contudo, apesar das vendas terem mostrarem aumento nos
periodosseguintes, ndo lograram recuperar o patamar observado em 2007, nemem termos absolutos (de
2007 para 2011 observou-se queda de 33,8%nas vendas) nem em termos relativos (as vendas da industria
domeésticacairam 22,5 p.p. em participagao no mercado brasileiro noperiodo); (b) a producao da industria
domeéstica, no mesmo sentido,caiu praticamente pela metade em 2009, e nao conseguiu recuperar
opatamar anterior nos demais periodos. (c) a capacidade instaladaefetiva, uma vez que depende da
quantidade de turnos trabalhados,caiu em proporcao semelhante a produgao. Isso porque a
empresadiminuiu os turnos de producao, de forma a se adequar a queda nademanda de seus produtos.
Consequentemente, houve pequena alteracaono grau de ocupacao da capacidade instalada, observando-
sepequena queda de 2007 para 2011 e de 2010 para 2011; (d) o volumede estoques da industria
doméstica aumentou de 2007 para 2011 e de2010 para 2011, nao obstante a Aperam tenha diminuido a
sua producao,de forma a refletir a queda nas vendas; (e) o numero total deempregados da industria
domeéstica seguiu tendéncia de queda emtodos os periodos, com excegao de 2007 para 2008. A massa
salarial,por sua vez, sofreu queda em todos os periodos; (f) o numero deempregados ligados diretamente a
producao seguiu a tendéncia dototal de empregados, com pequeno aumento no primeiro ano e
quedasignificativa nos periodos subsequentes. A massa salarial dos empregadosligados a producao, por
sua vez, caiu em todos os anos; (gla produtividade por empregado ligado diretamente a producao
permaneceupraticamente estavel no primeiro periodo, mas caiu bastanteem 2009. Isso porque a reducao
de empregados promovida pelaindustria domeéstica para se adequar a queda nas vendas nao se deu
namesma proporcao da queda na producao. Nos anos subsequentes, noentanto, com o aumento na
producao e a continuacao da queda donumero de empregados, a industria domeéstica atingiu nivel de
produtividadesemelhante ao observado em 2007; (h) a receita liquidaobtida pela industria domeéstica caiu
de 2007 para 2009 e aumentounos 2 periodos seguintes. Nao obstante o aumento nas vendas de
2007para 2008, a receita caiu, em decorréncia da queda de 30,7% no precomédio do periodo. De 2008
para 2009, com a queda de 48,1% nasvendas e de 28,3% no preco, a receita liquida teve a maior queda
doperiodo: 62,8%. Nos periodos subsequentes (de 2009 para 2010 e de2010), a receita aumentou
timidamente (2,3% e 10,5%, respectivamente)em razao do aumento das vendas (32% e 18,9%,
respectivamente),o qual se deu, em parte, em razao da depressao no preco(0,8% e 7,1%, respectivamente);




(i) o custo de producao caiu emtodos os periodos, totalizando queda de 44,7% de 2007 para 2011.Contudo,
observou-se quedas ainda maiores no preco (54,2%), deforma que a relagao custo de produgao/prego se
deteriorou em quasetodos os periodos, totalizando queda de 20,9% de 2007 para 2011, (j)o resultado bruto
da industria doméstica sofreu quedas em 2008 e2009, ano em que a Aperam teve o maior prejuizo do
periodo, se

recuperou em 2010, e voltou a cair em 2011, de forma que a quedano custo e o aumento nas
vendas a partir de 2010 nao foi o bastantepara melhorar a situagao da empresa. Analogamente, a margem
brutaobtida em 2011 diminuiu 197,8% em relagao a 2007 e, 84% de 2010para 2011; (k) o resultado
operacional, por sua vez, melhorou de 2007para 2008, acompanhando o aumento nas vendas no periodo;
caiusignificativamente no ano seguinte; se recuperou, insuficientemente,em 2010; e atingiu em 2011 seu
pior nivel. A margem operacionalseguiu a mesma tendéncia, diminuindo 1.110,1% de 2007 para 201le
62,3% de 2010 para 2011.

6.4.2 Das manifestacoes

Em manifestacao protocolada em 5 de setembro de 2012 oSICETEL efetuou analise de cada um
dos indicadores da industriadoméstica apresentados na resposta ao questionario, comentando
suasvariacoes no periodo sob analise e concluindo que houve uma recuperacaoem 2011, que so nao teria
sido maior em decorréncia daineficiéncia operacional da Aperam.

Em manifestacao protocolada em 21 de janeiro de 2013 oSICETEL apontou que em sua resposta
ao questionario a industriadomeéstica nao havia respondido aos anexos C1 e C2 que tratam dasimportacoes
e revenda de produto importado. Apontou ainda que aAperam somente se manifestou sobre as
importagdes depois de serquestionada a respeito, afirmando que "nao € crivel que uma empresa

do porte da APERAM so tenha tido conhecimento das importacoes
por ela realizadas no curso da investigacao antidumping"”.

O sindicato se manifestou ainda no sentido de que tais importagcéesforam consideradas pela
Aperam como ‘insignificantes"mas que tendo a quantidade importada sido apresentada em
basesconfidenciais, hdao € possivel averiguar se tais importagcdes forammesmo irrelevantes.

A YC, em manifestacao protocolada em 23 de janeiro de2013, considerou ser de extrema
importancia que o valor e volumedas operacoes de importagao realizadas pelas partes relacionadas
daAperam seja esclarecido e que as razoes para tais importacoes sejamexplicadas.

A empresa voltou a se manifestar sobre o assunto nas alegagdesfinais protocoladas em 10 de
junho de 2013. A YC afirmouque se a industria domeéstica nao tornar publico o motivo pelo qual
asempresas do mesmo grupo importaram o produto investigado duranteo periodo, havera desrespeito a
ampla defesa.

Sobre o dano da industria doméstica, a YC defendeu que aredugcao no preco teria sido
decorréncia da reducao do custo, e naodas importagcoes. Além disso, a empresa aduziu que a redugao
nacapacidade instalada efetiva causou a redugao nas vendas, e tampoucoteria relacao com o aumento
das importacdes. A YC alegou ainda quea relagao estoque final/producao nao permitiria concluir que
houvedano, pois nao haveria relacao entre seu aumento e o aumento dasimportagdes. Por fim, a empresa
afirmou que a queda na receitaliquida nao estaria relacionada ao aumento das importacoes.

6.4.2.1 Do posicionamento sobre as manifestacoes

Quanto as manifestacoes do SICETEL sobre as importagdesda industria domeéstica, cabe
ressaltar que foi solicitado a Aperam quereconsiderasse o pedido de confidencialidade do volume
importado, oque foi acatado pela empresa, e foi apresentado ja nos fatos essenciaissob julgamento. Assim,
conforme observado no item 5.4 deste anexo,as importagcdes da industria doméstica representaram nao
mais do que6% do total importado (em 2009), e quase a metade disso nos demaisperiodos.

Ressalte-se ainda que, nao obstante tais importagcdoes naotenham sido reportadas quando da
resposta ao questionario, os dadosapresentados foram devidamente verificados.

Sobre as alegacdes da YC quanto as importacdes das partesrelacionadas da Aperam, vale
destacar que as empresas relacionadasda industria doméstica nao se confundem com a propria
industriadomestica. Conforme sustentado pela Aperam, muito embora as empresastenham os mesmos




controladores, sua gestao € autbnoma.Assim, as decisdes pela importacao de tubos de aco inox ou
pelacompra do produto nacional independente da vontade da industria

domeéstica, de forma que as importagcoes em questao devem ser tratadas,para fins de analise de
dano, como importacdées de partesindependentes. De qualquer forma, cumpre destacar que,
conformeapurado, as importagdes em questao foram irrelevantes, e nao alterariamas analises deste anexo.

A respeito das ponderacgoes feitas pelo SICETEL e pela YCsobre o dano, remete-se aos itens
6.4.1 e 6.4.3 deste anexo, nos quaisos indicadores de dano foram resumidos e foram feitas consideracoesa
respeito.

6.4.3 Da conclusao

Conforme observado, todos os indicadores da industria domeésticativeram deterioracao de 2010
para 2011, com excecao dovolume de vendas, producao e receita liquida, que tiveram melhora.Contudo,
conforme também assinalado, a recuperacao desses indicadoresno ultimo ano foi insuficiente para
retorna-los aos patamaresdo inicio do periodo sob analise, e sequer impediram o agravamentodo prejuizo
sofrido pela Aperam em 2011.

Observou-se também que de 2007 para 2011, nao obstante aqueda no custo de producgao, a
industria doméstica sofreu queda nasvendas, na participacao no mercado brasileiro, na produgao, nos
empregose massa salarial, no preco, na receita liquida, nos resultados enas margens de lucro.

Assim, tendo considerado esse comportamento dos indicadoresda industria domeéstica,
determinou-se a existéncia de dano aindustria doméstica no periodo de investigacao.

7. Do nexo causal

O art. 15 do Decreto no 1.602, de 1995 estabelece a necessidadede demonstrar o nexo causal
entre as importacoes objeto dedumping e o dano a industria domeéstica. Essa demonstracao de
nexocausal deve basear-se no exame de elementos de prova pertinentes eoutros fatores conhecidos,
alem das importacoes objeto de dumping quepossam ter causado dano a industria domeéstica na mesma
ocasiao.

7.1 Do impacto das importacoes objeto de dumping sobre odano a industria domestica

Verificou-se que o volume das importacoes de tubos de agoinox a precos de dumping das
origens investigadas aumentou 184%de 2007 para 2011 e 381% de 2010 para 2011. Com isso,
essasimportacoes, que alcancavam 16,3% do mercado brasileiro em 2007,elevaram sua participagcao, em
2011, para 39,7%.

Em sentido contrario, as vendas da industria doméstica nomercado interno, muito embora
tenham se recuperado 18,9% de 2010para 2011, diminuiram 33,8% de 2007 para 2011. Com isso,
suaparticipagcao no mercado brasileiro, que era de 52% em 2007, diminuiu22,5 p.p., alcancando 29,5% em
2011

A comparagao entre o preco do produto das origens investigadase o preco do produto vendido
pela industria domésticarevelou que, em todo o periodo, aquele esteve subcotado em relagaoa este. Essa
subcotacao levou a queda de 54,2% do preco da industriadomeéstica de 2007 para 2011, de 7,1% de 2010
para 2011, caracterizando,assim, a ocorréncia de depressao do preco da industriadomeéstica.

Sendo assim, pode-se concluir que as importacoes de tubos deaco inox a precos de dumping
causaram dano a industria domestica.

7.2 Dos outros fatores relevantes

Consoante o determinado pelo §lo do art. 15 do Decreto nol602, de 1995, procurou-se
identificar outros fatores relevantes, alémdas importagdes a precos de dumping, que possam ter causado
o danoa industria doméstica no periodo em analise.

7.2.1Volume e preco de importacao das demais origens

Ao se analisar o volume das importagoes origindrias dosdemais paises, verificou-se que o dano
causado a industria domésticanao pode ser atribuido a elas, tendo em vista que tal volume foi
muitoinferior ao volume das importagcoes a precos de dumping em todo operiodo de analise, e o preco
medio de tais importacoes foi bastante




superior em 2009, 2010 e 2011. Além do mais, o volume importadodesses paises diminuiu 31,2%
ao longo do periodo e com isso, suaparticipacao no mercado brasileiro, que era de 11% em 2007, caiu,em
2011, para 8%.

7.2.2 Processo de liberalizagao das importagcoes

Nao houve alteracao da aliquota do Imposto de Importacaode 14% aplicada as importacdes de
tubos de aco inox pelo Brasil noperiodo em anadlise. Desse modo, o eventual dano a industria
domeésticanao pode ser atribuido ao processo de liberalizagao dessasimportagoes.

7.2.3 Praticas restritivas ao comercio, progresso tecnologicoe produtividade

Nao foram identificadas praticas restritivas ao comeércio pelosprodutores domeésticos ou
estrangeiros, nem adocao de evolugdestecnologicas que pudessem resultar na preferéncia do produto
importadoao nacional. Os tubos de ago inox importados das origensinvestigadas e os fabricados no Brasil
sao concorrentes entre si,disputando o mesmo mercado.

Conforme mencionado anteriormente, embora em 2009 e€2010 a industria doméstica tenha
reduzido o numero de funcionariosde modo a readequar sua forga produtiva a diminuigao nas vendas,
aqueda na producao se deu de maneira mais acentuada, causandoqueda na produtividade por
empregado. Em 2011, contudo, em razaoda maior reducao no numero de empregados e aumento da
producao,a produtividade voltou aos patamares observados em 2007 e 2008.Assim, a queda na
produtividade observada em 2009 e 2010 foiconsequéncia do dano sofrido, e ndo sua causa.

7.2.4 Contracao na demanda ou mudancgas nos padroes de consumo

Observou-se significativa contracao da demanda por tubos deaco inox em 2009, constatada
pela queda do mercado brasileiro naqueleperiodo, o qual foi 40,7% menor que o observado em
2008.Entretanto, em 2010 e 2011, a demanda pelos tubos de aco inoxvoltou a crescer, tendo sido
observado aumento de 45,6% e 18,5%respectivamente, em relacao ao periodo anterior. Assim, em
201lobservou-se a maior demanda por tubos do periodo, 16,8% maior doque em 2007, 18,5% maior do que
em 2010, e 72,5% maior do queem 2009.

Assim, ainda que a contracao da demanda em 2009 expliqueem grande parte da deterioragcao
dos indicadores da industria domésticanesse ano, uma vez que no periodo observou-se queda nasvendas,
na producao e na lucratividade, ela nao explica o dano sofridopela industria doméstica nos periodos
subsequentes.

Ao contrario, o fato do mercado ter se recuperado plenamenteem 2010 e 2011, com o aumento
expressivo da participagcaodas importagoes investigadas em detrimento da recuperagcao da
industriadomeéstica, acentua a conclusao de que o dano da industriadomeéstica nesses periodos decorreu
da atuacao das importacdes aprecos de dumping.

7.2.5 Desempenho exportador

Como apresentado anteriormente, as vendas para o mercadoexterno da industria domestica
sofreram uma queda significativa aolongo do periodo.

Entretanto, essa queda do volume exportado nao pode serrelacionada com a deterioracao dos
indicadores econdmicos da industriadomeéstica, pois essas vendas representaram apenas 9,2% dasvendas
totais em 2007 e 1% em 2011.

7.3 Da conclusao sobre o nexo causal
7.3.1 Das manifestagoes sobre o nexo causal

Em manifestacao protocolada em 5 de setembro de 2012 oSICETEL argumentou que o suposto
dano sofrido pela industria domésticanao decorreu das importagdes investigadas, mas sim de
outrosfatores, tais como: "(i) a sua ineficiéncia em reter gastos em um

cenario de crise, com aumento, por exemplo, nos custos administrativose de vendas; (i) a
entrada no mercado brasileiro de outrafabricante nacional, a Marcegaglia do Brasil (..), que ocupou
aparcela do mercado destinado a industria doméstica a qual em P1 e2008 era ocupada, principalmente,
pela APERAM; (iii) a contragao

da demanda de Tubos Austeniticos apos 2009




O sindicato afirmou ainda que existem outros fatores queteriam contribuido para o dano sofrido
pela industria doméstica e quedevem ser discutidos, tais como: (i) a concorréncia sofrida de
outrasprodutoras nacionais, em especial da Marcegaglia; (i) a concorrénciados tubos ferriticos; (ii)) a
concorréncia das importacoes de tubosferriticos e tubos austeniticos do Uruguai; e (iv) contracao da
demandade tubos austeniticos, decorrente da crise financeira mundial. Além disso, o sindicato apontou que
os efeitos desses outros fatoresforam agravados pela situacao do grupo econdmico a que pertence
aAperam, que teria sofrido um impacto maior em decorréncia dasfusdes e aquisicoes realizadas em anos
anteriores a crise financeiramundial e pela incapacidade da Aperam em atender as especificagbesde seus
clientes.

Em manifestagcao protocolada em 26 de fevereiro de 2012,apos a realizagao da audiéncia
prevista no art. 31 do Decreto nol.602, de 1995, o SICETEL reiterou seu entendimento sobre existénciade
outros fatores de dano a industria doméstica que afastariamo nexo de causalidade entre as importagoes e
o dano sofrido.

O primeiro fator enumerado pelo sindicato diz respeito aconcorréncia dos tubos ferriticos com
os tubos de aco inox. Segundoalegado, o tubo ferritico teria sido desenvolvido pela propria Aperampara
ser utilizado na industria de agucar e alcool, em substituicao aostubos austeniticos, em funcao do seu
preco menor.

O segundo fator mencionado € a concorréncia sofrida poroutras produtoras nacionais de tubos
de aco inox.

O terceiro fator mencionado sao as importagcdes a industriadoméstica faz de empresas
relacionadas no Uruguai. Segundo o sindicatondao € possivel "atribuir as importagdes o efeito da '‘perda
devendas' decorrentes da ocupacao do CNA pelos produtos uruguaios”.

Nessa manifestacdo o SICETEL questionou ainda a capacidadeda Aperam em atender a
demanda de tubos de aco inox,apontou as importacdoes da industria domeéstica a custos bastante
elevadoscomo outro fator causado de dano e ressaltou que a contracaoda demanda de tubos de aco inox
teria contribuido de forma significativapara o dano.

A Aperam, por sua vez, se manifestou em 28 de fevereiro de2013, afirmando que os tubos
ferriticos e austeniticos possuem estruturafisica distinta, o que implica em diferencas em suas
propriedadesmecanicas, afetando sua comparacao em termos de dissipacaode calor, dilatacao térmica,
conformacao, soldabilidade, dentre outros.Em decorréncia dessas diferengas, a empresa ressaltou que os
tubosem questao nao concorrem nos mesmos mercados, pois as suas caracteristicasdos tubos os tornam
mais ou menos adequado em cadauso especifico. A empresa esclareceu que eventual
comparabilidadeentre os dois tubos no que diz respeito a uma determinada propriedadenao implica na
sua substitutibilidade, uma vez que para cada aplicacdodevem ser analisadas todas as propriedades dos
tubos, e nao apenasuma propriedade especifica. Por fim, a Aperam apontou que os doistubos possuem
precos distintos, e que a existéncia de um mercadodisposto a adquirir o tubo austenitico (mais caro) ja é
claro indicativoda sua nao substitutibilidade, uma vez que, se fosse possivel substituirum produto pelo
outro, essa substituicao ja teria sido feita.

A respeito do fato de que as importagdes do Uruguai teriamsido um outro fator determinante
para o dando da industria domeéstica,a Aperam argumentou que os dados de importagao sobre os quais
OSICETEL fundamentou sua analise envolveriam também importacdesde produtos nao investigados.
Afirma ainda a empresa que as importagcdoesdo Uruguai de produto investigado sao pouco
representativas,ndao tendo efeito sobre a situagao de dano da industria domeéstica.

A Aperam argumenta ainda que a queda na demanda observadaem 2009, em decorréncia da
crise financeira, foi praticamentesuperada ja no ano seguinte, nao podendo ser considerada como causado
dano no periodo sob analise.

Por fim, em relacao ao argumento do SICETEL de que odano teria sido causado também em
razao das aquisicoes do grupocontrolador da industria domeéstica antes da crise e em razao
danecessidade de recuperar investimentos, a Aperam afirma que naohaveria correlacao entre tais fatos.

Concluiu a Aperam que os danos sofridos pela empresa seriamcausados pelas importagoes
realizadas a precos mais baixos, ecom dumping.




Em 28 de marco de 2013 o SICETEL apresentou manifestacaoretificando que o certificado de
teste de material apresentadoanteriormente pelo sindicato, que comprovaria que a empresa Schulzproduz
e vende tubos de aco inox, se refere na verdade a uma revendade produto importado.

Isso ndo obstante, o SICETEL enfatizou o fato de que ostubos comercializados pela Schulz,
independentemente de sua origem,causam inegavel concorréncia sobre a industria domeéstica,
causandolheprejuizos.

Em manifestacao protocolada em 14 de maio de 2013 a industriadoméstica voltou a se
manifestar sobre a alegada concorrénciaentre os tubos ferriticos e austeniticos. Na manifestacao em
questao aAperam reiterou seus comentarios anteriores, adicionando que "com

que logica a Aperam Inox Tubos estaria deprimindo seus precos devenda dos tubos
austeniticos, deteriorando sua relagao preco/custoyvendendo tais tubos com prejuizo, simplesmente para
concorrer com

suas proprias vendas de tubos ferriticos, mais baratos?". Concluiu aempresa que os dois
produtos possuem propriedades distintas e atuamem segmentos proprios, nao sendo concorrentes.

Quanto a concorréncia de outros produtores nacionais, a Aperamargumenta que, segundo os
dados de participacao no consumonacional aparente, todas as produtoras, inclusive as que nao
compdema industria domeéstica, tiveram sua participagcao reduzida, enquantohouve aumento da
participacao das importacoes investigadas.

Sobre as empresas Maxitubos e Pérsico Pizzamiglio, a Aperamesclareceu que sao empresas
prestadoras de servicos de tubificacao,e nao fabricantes. Além disso, a empresa ressaltou que aPérsico
encontra-se em recuperacao judicial, e que nenhuma das empresasrespondeu aos oficios questionando
sua producao e vendas.Assim, restaria claro que essas empresas nao causaram dano a industriadomestica.

Na manifestacao em questao a industria domeéstica tambémabordou a questao da crise
financeira. Segundo a Aperam, a evolugaodo mercado brasileiro no periodo sob analise demonstra que
depoisde uma queda em 2009, o mercado se recuperou nos anos de 2010 e2011. Contudo, a Aperam
argumentou que nao experimentou a mesmarecuperagao, em decorréncia das importagoes investigadas.

Quanto aos argumentos do SICETEL de que a Aperam teriasofrido dano em razao da
administracao da empresa e do grupo, aAperam afirmou que o SICETEL analisou as demonstracdes
financeirasda ArcelorMittal Inox Brasil, e ndao da Aperam, e que, emboratais empresas sejam relacionadas,
elas ndao se confundem. Além disso,a compra da Inox Tubos S.A. ndo teria qualquer reflexo sobre
odesempenho das vendas da Aperam Inox Tubos no mercado interno.

Sobre as importacoes do Uruguai, a industria domeéstica argumentouque, conforme os dados de
importagao atualizados juntadosaos autos, seria possivel depreender que as importagdes do
Uruguaicairam 77% de P1 para P5, representando 3% do volume total importadode tubos de aco inox. Além
disso, tais importacdes teriampreco medio superior ao das importacoes investigadas, de forma queseria
descabido argumentar que essas importacoes contribuiram deforma significativa para o dano da industria
domestica.

Em 22 de maio de 2013, em manifestacao que extrapolou osfatos essenciais sob julgamentos
que foram apresentados por meio daNota Técnica DECOM no 33, de 2013 o SICETEL apresentou
informagdesdo site da Pérsico, informando que a capacidade produtiva’de tubos de aco inoxidavel" da
empresa seria 3.000t/ano. Apresentoutambém informacgdes da JUCESP que comprovariam a identidade
dasempresas Maxitubos e Dutex. Assim, sugeriu que para estimar acapacidade instalada da Maxitubos,
fosse utilizada a capacidade daDutex apurada no Parecer DECOM n° 7/2006.

Em 4 de junho de 2013, também em manifestacao estranhaaos fatos essenciais sob julgamento,
o SICETEL juntou os seguintesdocumentos, que teriam sido "apresentados durante a audiéncia final".nota
fiscal de venda da Schulz de 2013, fora do periodo de investigacao,portanto, com o respectivo certificado
de origem, e notasfiscais de venda da Persico de 2009 a 2011. Foi apresentado ainda umcomprovante de
registro de patente da Acesita (sucessora da Aperam)para a fabricagao de aco ferritico.

Nas alegacgoes finais apresentadas em 10 de junho de 2013 oSICETEL novamente apresentou
argumentos e documentos que naohaviam sido considerados nos fatos essenciais sob julgamento.
Nessesentindo, o sindicato apresentou artigo sobre as vantagens de consumidoresmigrarem de tubos




austeniticos para ferriticos; declaracaoda empresa Metropolitan, que declarou ter substituido os tubos
austeniticospelos ferriticos; documento da Acesita/Aperam sobre a comparacaoentre tubos ferriticos e
austeniticos; e documento da Aperamsobre a comparacgao entre tubos ferriticos e austeniticos.

Concluiu o SICETEL que, sendo inconteste que os tubosferriticos substituiram as vendas de
tubos austeniticos, as importagdéesdo Uruguai de tubos ferriticos (calculada a partir do total de
importagdesde tubos do Uruguai, 33 mil, menos as importacdes deausteniticos, de 5 mil toneladas, o que
totalizaria 28 mil toneladas aolongo dos 5 anos), deveriam ser consideradas como sendo a quantidadede
tubos austeniticos que a industria domeéstica deixou devender. Assim, a parcela do dano resultante dessas
vendas nao poderiaser imputada as importagdes investigadas.

Alem disso, nas alegacoes finais o SICETEL voltou a semanifestar sobre a concorréncia das
demais produtoras nacionais.Segundo o sindicato: a) a entrada da Marcegaglia no mercado teriaimpactado
as vendas da industria domeéstica, e o dano decorrentedesse fator ndao poderia ser atribuido as
importacdes investigadas; b)a Marcegaglia nao teria tomado o lugar da Usiminas no mercado, poisas
vendas da Usiminas ndo cairam tanto; ¢) a Schulz nao teria cooperadocom a investigacao para nao se
indispor com a industriadomeéstica, com quem teria relagcdes Assim, deveria ser utilizada amelhor
informacao nos autos: (i) o fato da empresa informar em seusite que possui capacidade produtiva para
fabricacao e (ii) notasfiscais comprovando que a empresa produziu o produto investigado.Sugeriu ainda
que fosse considerado que a empresa vende 3 miltoneladas por ano para fins de elaboragcao do consumo
nacional aparente,sem explicar o motivo dessa quantidade, partindo da capacidadeprodutiva de 6 mil
toneladas informada no site da empresa; d)as tubificadoras seriam prestadoras de servico, mas seus
servicostambém concorreriam com as vendas de tubos da industria doméstica.Assim, deveria se estimar
as vendas dessas empresas para elaborar oconsumo nacional aparente. Defendeu ainda que o fato das
empresasPérsico e Maxitubos nao responderem aos oficios nao significaria quenao fossem concorrentes
da industria domeéstica. e) a recuperacaojudicial da empresa Pérsico nada teria a ver com as
importagdes.Segundo o sindicato, em 2011 a empresa saiu da recuperagao judicial,de forma que de 2005
a 2011 a empresa teria conseguido se recuperarAlem disso, segundo o SICETEL a melhor informagao
disponivelnos autos seria que a Pérsico teria capacidade instalada de3.000 toneladas/ano. f) deveriam ser
utilizados os dados de producaoda Maxitubos constantes do ultimo periodo da investigacao anteriorcomo
melhor informacao disponivel para que se considerasse a producaoda empresa na presente investigacao.

Assim, conclui o SICETEL que as outras concorrentes nacionaissempre foram uma importante
causa de perda de mercadopara a Aperam.

Sobre a contracao da demanda, o sindicato afirmou ser deconhecimento geral que a crise de
2008/2009 afetou todos os setoresda economia, inclusive o setor siderurgico. Assim, o grupo
ArcellorMittalno Brasil sofreu com a contragcao de demanda no periodo.Além disso, os indicadores da
industria domeéstica indicariam que acrise sofrida pela empresa teve um periodo mais forte, que
coincidiucom a crise.

Por fim, o SICETEL apresentou um ultimo argumento, sobreo custo da matéria-prima dos tubos
de aco inox: “(...) 0 aco inoxaustenitico € composto primordialmente de niquel. A queda do preco

do niquel € de conhecimento de todo o mercado (..). Justamente em2008, em meio a crise
econdmica de a contracao da demanda, osprecos da maior matéria-prima de APERAM despencaram.
Evidentemente,com a queda do custo da matéria-prima, o custo de produgaotambém caiu (...). Com custos
menores, APERAM diminuiu seu precoem 28,3% (..). Portanto, em um momento que ja era ruim emvirtude
da crise, APERAM teve que abaixar seus precos, diminuindoainda mais o seu faturamento e fazendo com
que acumulasse aindamais prejuizos. Evidentemente, nada disso foi causado pelas
importacoesinvestigadas.”

Sobre a concorréncia com os demais produtores nacionais, aindustria domeéstica fez as
seguintes ponderagdes nas alegacoes finaisapresentadas em 10 de junho de 2013.

Inicialmente, a respeito das manifestacdes do SICETEL feitasdurante a audiéncia final, a Aperam
afirmou que nao seria possivelse aceitar documentos comprobatorios apresentados apoés a data limitede
10 dias antes da audiéncia final. Além disso, apods a audiénciasomente seria possivel se manifestar sobre os
fatos sob julgamento.Assim, outros fatos nao poderiam ser considerados no processo.




A Aperam afirmou que ainda que as vendas das empresasMarcegaglia e Solugdes Usiminas
aumentaram de Pl a P5 enquantoas da industria domeéstica diminuiram. Contudo, somadas as 3
empresas,teria havido queda de 16% nas vendas, enquanto as importagcoesteriam aumentado 184%. Alem
disso, de P4 para P5 os demaisprodutores teriam perdido participagcao, e as importagdes teriam
aumentado.Assim, ndo seria possivel considerar que o dano sofridopela industria doméstica fosse em
razao dos demais produtores.

A respeito das empresas Maxitubos e Pérsico, a industriadoméstica aduziu serem apenas
prestadoras de servigcos, e reforcouseu entendimento de que os documentos apresentados pelo
SICETELdepois do prazo de 10 dias antes da audiéncia final seriam intempestivos.Mas, ainda que se
considerasse que essas empresas temproducgao, a producao delas nao seria suficiente pra afastar a
conclusaode que as importagdes causam dano a industria domeéstica, umavez que essas empresas
também teriam perdido participagao para asimportagdes. Por fim, a empresa argumentou que se a Pérsico
estivessecausando dano a industria domeéstica, seria de se esperar queestivesse em condicao melhor do
que uma recuperacao judicial.

Sobre a concorréncia dos tubos ferriticos com os tubos austeniticos,a industria doméstica
apenas repetiu os argumentos apresentadosanteriormente, concluindo que os produtos sao distintos
eservem a mercados distintos.

A respeito da concorréncia com as importagdes do Uruguai,a industria doméstica observou que
a participacao de tais importagcdessobre o total importado caiu de 28,5% em 2007 para 0,5% em 2011,de
forma que nao poderiam ser as responsaveis pelo dano sofrido pelaAperam.

Da mesma forma, a Aperam alegou que as suas importagcdessao pouco representativas, nao
podendo ser causa do dano sofridopela empresa.

Sobre a crise financeira internacional a industria domeésticaargumentou que houve queda na
demanda em 2009, em decorrénciada crise. No entanto, a demanda teria se recuperado ja no ano
seguinte,ao passo que a industria doméstica nao teria conseguido acompanharessa recuperagao em razao
das importagoes investigadas.

A Aperam esclareceu ainda que a situagcao da empresa ArcelorMittallnox Brasil, do mesmo
grupo da Aperam, ndo se confundecom a situagao da propria Aperam, e nao explica o dano sofrido.

Além disso, a industria doméstica ponderou ainda que asimportacdes das demais origens
cairam de P1 para P5, permanecerampraticamente estaveis de P4 para P5, e ocorreram em volume
muitomenor do que as investigadas, e com precgos bastante distintos, deforma que o dano nao poderia ser
causado por tais importagoes.

Por fim, a Aperam apontou que nao houve alteracao nolmposto de Importacao; nao houve
contragcao, mas sim aumento nademanda; nao ha praticas restritivas ao comeércio; nao houve queda
deprodutividade da industria doméstica; e o volume de exportacao daindustria doméstica € pouco
relevante, de forma que o dano nao podeser atribuido a queda das exportagoes.

7.3.2 Do posicionamento sobre as manifestagoes

De forma a melhor abordar os argumentos trazidos pelaspartes, o dividiu o seu posicionamento
foi dividido por cada um dosprincipais temas levantados: (i) concorréncia de outros produtoresnacionais; (ii)
concorréncia dos tubos de ago inox com os tubosferriticos; (iii) concorréncia com as importagcdes
provenientes do Uruguai;e (iv) crise financeira mundial de 2009.

Sobre a concorréncia dos outros produtores, cabem algumasconsideracoes iniciais. No presente
anexo foram consideradas outrasprodutoras nacionais de tubos de ago inox as empresas
SolugdesUsiminas e Marcegaglia do Brasil.

Conforme ja mencionado, a Associacao Brasileira da Industriade Tubos e Acessarios de Metais -
ABITAM foi consultadasobre a producao e vendas de tubos de aco inox, tendo sido informadoque apenas
essas empresas, além da propria Aperam, produzirame venderam no periodo investigado. Nao obstante,
foramenviados oficios as empresas Maxitubos e Persico questionando setais empresas produziram e
venderam no periodo, mas nao obteveresposta. A empresa Schulz, por sua vez, trouxe aos autos
informagaode que nao atuava nesse mercado.




Assim € que foi calculado o mercado brasileiro com base nasinformacgodes disponiveis e apurou-
se que a participagcao das outras produtorasnacionais no mercado aumentou de 2007 para 2009 e caiu
nosdois anos subsequentes, de forma que de 2007 para 2011 houve pequenoaumento, de 2 p.p, e de 2010
para 2011 houve queda, de 6,2 p.p.

No mesmo periodo, a industria doméstica perdeu 22,5 p.p, departicipagao no mercado de 2007
para 2011 e permaneceu praticamenteestavel de 2010 para 2011 Paralelamente, as
importagoesinvestigadas com precos de dumping praticamente dobraram sua participagcaono mercado de
2007 para 2011 (aumento de 23,4 p.p.), eaumentaram outros 5,6 p.p. de 2010 para 2011.

Assim, resta claro que a nao foram as demais produtoras quecausaram a queda na participagao
da industria doméstica, mas sim asimportacoes investigadas.

Isso nao obstante, o SICETEL insistiu ao longo do processono argumento de que o impacto das
"outras produtoras" teria sidonegligenciado. O sindicato chegou mesmo a apresentar, em suas ale-

gacoes finais, documentos e argumentos que nao haviam sido apresentadosanteriormente, e
nao compunham os fatos sob julgamento noprocesso.

No entanto, ainda que os dados tivessem sido trazidos peloSICETEL em tempo habil e tivessem
sido comprovados, de nadaprejudicariam a analise feita anteriormente.

Isso porque, ainda que se admitisse, como quer o sindicato,que as empresas Schulz, Persico e
Maxitubos tivessem vendido emcada um dos periodos da investigacao 3.000 t/ano, 2.500 t/ano €3.919,60
t/ano, e que se admitisse, como propde o sindicato, que asvendas dessas empresas tenham sido
constantes de 2007 para 20llchegar-se-ia a mesma conclusao de que a industria domeéstica
perdeuparticipacao, as demais produtoras mantiveram sua participacao, e asimportacoes aumentaram sua
participacao no mercado brasileiro, conformepode ser observado no quadro a seguir:

Participacao no mercado brasileiro (cenario hipotético) (Em percentual) (numero indice)

Observa-se, portanto, que nao obstante a industria domeésticatenha sofrido concorréncia de
outros produtores, e ainda que taisprodutores tivessem uma participagcao maior no mercado do que
seapurou ha investigacao, foram as importagoes investigadas, e nao essaconcorréncia, que causaram a
queda na participacao da Aperam nomercado brasileiro.

Quanto ao segundo dos principais temas trazidos aos autos,de que as vendas de tubos ferriticos
teriam causado a queda nasvendas da industria domestica de tubos de ago inox, o argumento naose
sustenta logicamente.

Conforme ja analisado e concluido, os tubos de ago inoxobjeto da investigacao nao se
confundem com os tubos ferriticos,tanto em aspectos e propriedades fisicas, quanto pelo seu uso.

Alem disso, sustentar que as vendas da industria domeésticateriam sido reduzidas em razao das
vendas de um produto distintocontradiz nao sé o movimento de aumento das importagcoes de tubos deaco
inox, quanto o comportamento do mercado brasileiro dos tubos.

Partindo do pressuposto, ndao disputado pelo SICETEL, deque os tubos ferriticos sao mais
baratos do que os tubos de ago inox,caso houvesse concorréncia entre os produtos, seria de se esperar
aqueda nao so nas vendas da industria domeéstica, como também dasimportacoes, e do mercado brasileiro
como um todo. Ao contrario, noentanto, observou-se, de 2007 para 2011, aumento de 974% do
totalimportado e de 16,8% no mercado brasileiro.

Assim, nao se pode concluir que eventual concorréncia dos tubosferriticos pudesse causar o
dano observado na industria domeéstica.

Quanto as importacoes provenientes do Uruguai, cumpre observarque tais importagcoes cairam
significativamente ao longo doperiodo, e representaram pouco mais de 3% do total importado em2010 e
2011. Além disso, as importacdes em questao tiveram precosignificativamente maior do que as
importacoes das origens investigadas,a partir de 2009.




O ultimo tema que merece atencao mais detalhada diz respeitoa crise financeira mundial de
2009. Conforme ja observado, osindicadores de dano da industria doméstica sofrem o primeiro
revésrelevante em 2009. Além disso, nao sé a industria doméstica, comotambém as demais produtoras e
as importacoes foram reduzidas noperiodo, reflexo da queda na demanda por tubos de ago inox
observadano periodo.

Isso ndo obstante, o mercado brasileiro se recuperou comcerta velocidade nos anos seguintes,
atingindo em 2011 o maiorpatamar do periodo sob analise. Assim, nao s6 o mercado se recuperouno
periodo, como também as importacoes das demais origens,por exemplo.

Ocorre, contudo, que a industria doméstica foi incapaz de serecuperar no periodo, observando-
se até deterioracao de varios deseus indicadores de 2009 para 2010 e 2011 As importacoes
investigadas,por sua vez, sob a pratica de dumping e subcotadas emrelagcao a Aperam, lograram aumentar
suas vendas substancialmenteno periodo pds crise, em detrimento das vendas da industria doméstica.

Assim, tampouco ¢é possivel atribuir a crise o dano sofridopela industria doméstica,
especialmente nos dois ultimos anos doperiodo sob analise.

Quanto aos demais argumentos apresentados pelas partes,cabem alguns comentarios.

Inicialmente, sobre as alegacoes de que o dano sofrido pelaindustria domeéstica teria relagao
com a administracdo da Aperam edo seu grupo controlador, cumpre observar que nao foram
acompanhadasde elementos comprobatérios ou de maiores explicacoessobre como as decisdes de
algumas empresas teriam resultado nodano observado.

Da mesma forma, tampouco logrou o SICETEL em esclarecerde que forma a queda no custo de
producao poderia ser prejudicialpara a lucratividade da Aperam.

7.3.3 Da conclusao

Tendo considerado as manifestagdes das partes, concluiu-seque as importagdes das origens
investigadas a precos de dumpingforam o principal fator causador do dano verificado nos indicadoresda
industria domeéstica, ainda que outros fatores possam marginalmentetambém ter contribuido para esse
dano.

8. Das consideracoes finais

Tendo sido verificada a existéncia de dumping nas exportacdéesde tubos de aco inox da China e
Taipé Chinés para o Brasil, ede dano a industria doméstica decorrente de tal pratica, recomenda-seo
encerramento da investigagao com aplicacao de direito definitivo,nos termos do art. 42 do Decreto no
1602, de 1995.

8.1 Do calculo do direito antidumping definitivo

Nos termos do caputdo art. 45 do Decreto no 1.602, del995, o valor da medida antidumping tem
o fim exclusivo de neutralizaros efeitos danosos das importagdes objeto de dumping, naopodendo
exceder a margem de dumping apurada na investigacao.

Os calculos desenvolvidos indicaram a existéncia de dumpingnas exportacoes dos paises
investigados para o Brasil, conformedemonstrado a seguir:

Margens de Dumping (Em percentual)

Cabe entao verificar se as margens de dumping apuradasforam inferiores a subcotagcao
observada nas exportacdes das empresasmencionadas para o Brasil, em 2011, A subcotagcao é
calculadacom base na comparagao entre o preco médio de venda da industriadoméstica no mercado
interno brasileiro e o preco CIF das operacdoesde exportacao de cada uma das empresas, internado no
mercadobrasileiro.

Com relacao ao preco da industria domeéstica, considerou-seo preco ex fabrica (liquido de
impostos e livre de despesas de freteinterno). O valor obtido foi convertido de reais para dolares
estadunidensesa partir da taxa de cambio média observada em 2011(1,6746), calculada com base nas
cotacoes diarias obtidas no sitioeletronico do Banco Central do Brasil.




Em relacao as exportacdes das produtoras/exportadoras, opreco CIF internado foi calculado
com base nos dados de importacaoda RFB e nas respostas dos questionarios importadores. Assim,
agregou-seo imposto de importacao de 14%, o AFRMM no percentual de25% sobre os valores do frete
internacional, e o percentual de 3,1%sobre o CIF como despesas de desembaraco.

Com os precos CIFs internados meédios de cada produtor/exportado,obtiveram-se as
respectivas subcotacoes, conforme demonstradono quadro a seguir:

Subcotagao do Preco de Importacao da China e Taipé Chinés(Em US$/t) (numero indice)

Constatou-se, assim, que as subcotacdes dessas empresas foramsuperiores as margens de
dumping. Por fim, cabe ressaltar que odireito antidumping esta limitado a margem de dumping apurada,
nostermos do paragrafo unico do art. 42 do Decreto no 1.602, de 1995.

9. Da conclusao final

Consoante a analise precedente, ficou determinada a existénciade dumping nas exportacoes de
tubos de aco inox da China eTaipe Chinés para o Brasil, e de dano a industria domeéstica decorrentede tal
pratica. Assim propde-se a aplicacao de medida antidumpingdefinitiva, por um periodo de até 5 anos, na
forma dealiquotas especificas, fixadas em dodlares estadunidenses por tonelada,nos montantes
especificados na Resolugao.

Este conteudo nao substitui o publicado na versao certificada.




